
О проекте НеТак!… 
«…преодоление невежества часто осложняется внутренними препятствиями, которые 
откуда ни возьмись вырастают в нашем сознании. Природа многих таких препятствий 
связана с не всегда осознаваемыми, но очень распространенными мифами. Одно из 
главных свойств мифа в том, что его, не задумываясь, принимают за правду…»  

А проекту-то уже двадцать девять лет! И актуальность не потеряна?.. 

В нашей профессиональной жизни очень много мифов и легенд. Не случалось ли Вам 
думать таким образом: если бы это было известно, то все бы об этом знали; я об этом 
не знаю, стало быть, это не известно никому? 

Почему о таких новостях никто не слышит, можно говорить много и долго. В свое 
время и транзистор был признан бредом сумасшедшего, а IBM наотрез отказалась 
иметь дело с изобретателями РС из-за нелепости и бесперспективности затеи. То, что 
мы сейчас пользуемся компьютерами, скорее всего, — счастливое исключение, а не 
правило. 

Причина проста и привычна. Монстры индустрии слишком амбициозны и инертны, 
чтобы сразу отфильтровать для инвестирования самые здоровые и мощные идеи от 
массы хлама, витающего в мире. 

В нашей профессии много людей, знающих «как надо делать», но мало людей, 
знающих «что надо делать». 

Поэтому появляются всевозможные «монстры» и «гибриды». 

Не претендуя на истину в последней инстанции, попробуем ответить на часто 
задаваемые вопросы и частые возникающие проблемы с точки зрения «что надо 
делать». 

И, будем надеяться, что в ближайшее время, это еще будет кому-либо нужно. С чего-
то ведь надо начинать. Главное условие для борьбы с мифами в собственном 
сознании — решимость. 

Присоединяйтесь к нашему проекту. 

Поделитесь своим опытом сейчас, когда Ваша тема заинтересует многих. 

Ваши Авторские права, стиль изложения будут полностью сохранены. 

В каждой статье указывается Автор и вся дополнительная информация, которую Вы 
захотите о себе сообщить. 

  



P. S. 

Когда мы сделали такое заявление, мы впервые начали понимать, что существует 
огромная разница между обучением и образованием. 

Образование — это такой процесс, после которого должен образовываться новый 
человек. Он должен быть не такой, каким был до начала своего образования, он 
должен быть иным. Он как бы должен родиться заново. 

Тот проект, который не образовывает нового человека, а просто пытается заполнить 
его голову различными сведениями и знаниями, занимается обучением и не более 
того. 

Мы ставили перед своим проектом задачу образовывать специалистов, а не просто 
учить людей — образование конечного результата.   

Что дальше? 

А дальше возникает очень много вопросов. На которые и будем отвечать (по 
возможности) … 

Спасибо, что все это прочитали.  

Тексты будут иногда дополняться с точки зрения 2026 года. 

Странно, но вдруг понял, что благодарен Собянину, что он нас 2020 г. окончательно 
«выдавил» из Москвы (рекомендации для 65+). Но и он спас в январе 2021 г. меня... от 
ковида в московских госпиталях. Спасибо ему и долгих лет. 

Авторские права на грамматические и орфографические ошибки полностью и 
всецело принадлежат их авторам. Чтение опубликованной в наших проектах 
информации строго добровольно. Точка зрения авторов всегда совпадает только с 
точкой зрения авторов. Мы никого ни к чему не призываем, пора бы самим 
задуматься. 

Удачи Вам! 

  



По материалам архива проекта НеТак!.. 
(http://netak.ksys.ru/archive.html)  
    …некоторые статьи из предыдущего и нового проекта, не потерявшие актуальность 
и частично доработанные с точки зрения 2026 г.  

1. К Вопросу о Промышленной Археологии. 

2. Кто разборчивее звучит, — того и слышат… 

3. Если Вас не устраивает звучание — смените… помещение. 

4. Не ГОСТом единым… 

5. Let It Be… 

6. «Электронные» закладки. 

7. Одна любопытная форма заблуждения. 

8. Интеллектуальный обман или структурированная кабельная система. 

9. Philips или бойтесь данайцев дары приносящих. 

10. «Базовая» комплектация… 

11. Интеллектуальный обман или структурированная кабельная система. Часть 2. 

12. «Речевые» технологии… 

13. Philips или бойтесь данайцев дары приносящих. Часть 2. 

14. Открыт ген, «подаривший» нам речь… 

15. Точка зрения на хаос… 

16. You name it!… 

17. На грани безумия или знай наших!… 

18. Первый блин — комом. И второй комом, блин… 

19. Мухи и котлеты… 

20. Взаимозависимость?… Дефицит при изобилии… 

21. Хорошо забытое старое… 

22. Интеллектуальный обман или структурированная кабельная система. Часть 3. 

23. Каково это — быть переводчиком?… 

24. Точка зрения на хаос… Часть 2. 

25. Точка зрения на хаос… Часть 3. 



26. Точка зрения на хаос… Часть 4. 

27. Точка зрения на хаос… Часть 5. 

28. Точка зрения на хаос… Часть 6. 

29. Точка зрения на хаос… Часть 7. 

30. Технологические грабли… Продолжение… 

31. Из грязи в… 

32. Точка зрения на хаос… Часть 8. 

33. …но как-то это всё без души, во имя product placement и маркетинга, пророка его. 

34. Миражи звука. 

35. В ожидании троянского дракона. 

36. Антиреклама компании PHILIPS… или или бойтесь данайцев дары приносящих. 
Часть 3. 

37. Возобновление проекта НеТак!.. 

38. Конференцсистема: новый синтез. Часть 1. 

39. Кто бы мог подумать? Часть 1. 

40. Формирование общественного мнения — это технология… Новая статья. 

41. Формирование общественного мнения — 2025 год. Новая статья. 

42. Нежданно... РАСТР'аченное… Используем МАХ в радиоузлах. Новая статья. 

  



К Вопросу о Промышленной Археологии. 
    Эксклюзивно для Веб-кольца «Звук — наша Профессия» 

Есть две общепринятые точки зрения по поводу аппаратуры звуковоспроизведения 
прошлых лет. 

Одно из них гласит, что утилю место на помойке, а другое диаметрально 
противоположно. 

Не претендуя на провозглашение истины в последней инстанции, рискну тем не 
менее высказать свои соображения по этому вопросу. 

Данный товар всегда делился, делится и будет делится на разные ценовые группы. 
Условно обозначу их как «200 Баксов», «Праздник Аудиофила» \около 1000\ и 
«Покупка Навсегда» \дороже 1000\. Все суммы являются сегодняшними деньгами, а 
не долларом 30-тилетней давности. Прошу учитывать инфляцию. 

Попробую очень кратко оценить изменение качества техники по этим группам от 60-х 
до наших дней. 

«200 Баксов» 

В этой категории изменений нет. За эти деньги сегодня, так же как и за 
эквивалентную, но не ту же самую сумму в 65-м году, можно приобрести откровенную 
халтуру, которая годится разве что для услаждения непритязательных музыкальных 
вкусов посетителей вечеринки с пивом «Клинское Свежее» где-нибудь в предместьях 
города Пескоструйска. Зато общеизвестно, что магнитола ПАКВАСКАНИК с мульти-
сэрраунд, АС-8 и особенно с ДВД на 134 Мб и 34000 Ватт мощности ПМПО в синусе на 
16 Омах — ослепительно честные данные — будет вечным хитом продаж, особенно 
для понимающих людей, которые покупают такой «эксклюзив» на Горбушке, где он 
стоит в 12.3 раза дешевле и к тому же с лентопротяжкой из настоящего картона и 
родной сборки — острова Самоа... 

«Праздник аудиофила» 

В этой группе изменения произошли далеко не в пользу старой техники. Умеренно 
дорогая техника в 60е отличалась от дешевой только качеством отделки, сервисными 
удобствами и выходной мощностью, а далее начался серьезный прогресс. Теперь 
мы, имея на руках примерно по тысяче за компонент, можем собрать замечательную 
систему, которая удовлетворит вкусы 99% или более публики, неравнодушной к звуку. 
Единственный компонент системы, который нельзя купить за эти деньги и при этом 
поддержать общую планку качества системы — акустика. Удача здесь — случайный 
элемент. Ключом к правильному построению системы является выбор топовых 
моделей японских производителей \кроме АС\ и составление из этих компонентов 
«прямой» системы. «Кривой» я называю систему, звук которой надо корректировать с 
помощью кабеля, стоек, т.н. «твикинга», сетевых фильтров запредельной стоимости, 
акустической доводки помещения. Если система играет без всех этих ухищрений, то 



она — «прямая». Если кто-то морщится при слове «Япония», то я думаю, что Вы просто 
забыли, что для корпорации-гиганта со своим КБ и контролем качества на 
налаженном производстве в стране со старыми традициями качественной работы 
хороший звук — правило, а для трех энтузиастов, потыкавших паяльниками в своем 
гараже, отдавших затем заказ на «желтый» завод и похваляющихся «английским», 
«французским» и т.д. звуком — исключение. Попробуйте послушать качественных 
«японцев» — приятные сюрпризы гарантирую. Технику «Радость Аудиофила» 
покупают все меньше и меньше и скоро перестанут покупать совсем. Естественно, 
задолго до этого ее перестанут производить. 

«Покупка Навсегда». 

 Вот здесь «империя наносит ответный удар». Гибель направления «Хай-Энд», которую 
мы наблюдаем сейчас повсеместно у нас и уже несколько лет за рубежом, является 
ярчайшей иллюстрацией того, что нельзя обманывать немногих даже недолгое 
время. Зато можно обманывать всех всегда — смотри категорию «200 Баксов». Вот так 
перевертывается известное изречение применительно к технике высшей ценовой 
категории. Кризис здесь ни при чем. Просто, сидя у разбитого корыта за ?00.000 
долларов и внезапно понимая, что розница на Марк Левинсон 33 в Штатах 21000 
долларов, а ты его купил в магазине почему-то за 46 тех же тысяч. Одновременно 
нельзя избавиться от чувства, что тебя даже не обманули — тебя поимели. Продать 
это все невозможно, поменяться проблематично. Лучше бы на эти деньги приглашать 
каждую субботу джазовый биг-бэнд — хватило бы до глубокой старости. 

 В августовском Hi-Fi&Music напечатаны результаты тестирования усилителей этой 
ценовой группы. В тесте участвовал также Макинтош МС240 и с20 68 года. Результаты 
мы не смогли верно отобразить в журнале. Все знают, на какие деньги существует 
аудиопресса. Удивительно, что они пытаются еще о чем-то писать, кроме Категории 
«200 Баксов». Низкий им поклон за смелость. 

По поводу же техники 60-х этой ценовой группы отмечу лишь следующее: если бы 
человек купил на 1000 долларов теми деньгами систему и она бы не заиграла, не 
побоюсь этого слова, божественно, то производителей аппаратуры просто бы 
линчевали — сначала в прессе, а потом в суде. И никто не пытался бы отговорится 
тем, что, дескать, надо закопать во дворе медный куб стороной 1 метр для 
заземления и почистить контакты на городской электростанции и только тогда 
техника зазвучит как следует. 

Теперь замечу, что информацию я обычно черпаю в реальной жизни, а не с чужих 
слов и статей, за все свои куражи я ответил своим карманом, не молюсь на телевизор 
«КВН», но уважаю людей, которые коллекционируют паровозы. 

Андрей Родионов. http://www.aha.ru/~agregatr als@centro.ru 

  



Кто разборчивее звучит, — того и слышат… 
    «…предвыборная пропаганда при помощи качественного звука работает лучше… 
скоро опять выборы.» 

Есть несколько общепринятых точек зрения по поводу аппаратуры звукоусиления, 
передающей речевую информацию. 

Одно из них гласит, что разборчивость слоговая должна быть выше 86% и уровень 
звукового давления на слушательских местах, как у участников «конференц-связи», 
так и у приглашенных, должен быть выше 82 дБ… 

Рассмотрим технологическую цепочку: 

Микрофон усиливает звуковые волны от источника сигналов (оратор, 
Председательствующий, депутат). 

Сигнал от микрофона проходит звуковой тракт (предусилитель, устройства 
обработки, усилитель мощности). 

Усиленный сигнал поступает на громкоговорители. 

Микрофон улавливает сигнал от громкоговорителя… 

Таким образом, возникает так называемый цикл обратной связи. Приходящий звук 
будет усилен до уровня исходного звука, улавливаемого микрофоном, в результате 
чего акустическая система (громкоговоритель) начинает «свистеть» и резонировать. 

Но это не все, что определяет «индекс усиления» в конкретном случае. Есть еще один 
фактор — избирательное фильтрование. 

Эффект акустической интерференции является результатом использования большого 
количества микрофонов и может возникнуть даже при использовании двух 
микрофонов. Избирательное фильтрование является результатом микширования 
сигналов. Для него характерно использование самых высоких и низких участков 
слышимого частотного диапазона. Так как микрофоны находятся не на одинаковом 
расстоянии от источника звука, звук, улавливаемый более отдаленным микрофоном, 
будет воспроизводиться с большей задержкой, чем звук с микрофона 
расположенного ближе… 

Результат — фазовый сдвиг и, как следствие, избирательное фильтрование. 

В системах оповещения разборчивость звука имеет ещё большее значение, ведь от 
того, насколько точно прозвучит сообщение, во многом зависят действия людей в 
экстремальных ситуациях, когда речь идет о жизни и смерти. 

Вывод — создание систем звуковой трансляции требует самого серьезного подхода. 

Владимир Козлов.   

    



Если Вас не устраивает звучание — смените… помещение!? 
Находясь в больших библиотечных залах не раз обращал внимание на практически 
идеальное звукопоглощение: шаги человека, перемещающегося по кафельному полу 
между стеллажами (например, женщины на шпильках) из соседнего ряда были 
практически не слышны… 

Есть несколько общепринятых точек зрения по поводу качества звучания аппаратуры 
звукоусиления. 

Одно из них гласит, что только... 

 

Вывод — если Вас не устраивает звучание звукотехнического оборудования, —
смените помещение. 

Алексей Романов. 

2007 г. 

roma@pactp.8m.com  



Не ГОСТом единым... 
    Отбор солистов - не легкое дело... 

Любительство в звукотехнике не может сейчас конкурировать с профессиональной 
аппаратурой ни по затратам труда, времени и средств, ни по качеству звука. 

Поэтому лучше применить готовые, проверенные временем, технические решения, 
руководствуясь своими «ушами» и, частично, нашими рекомендациями- но не 
параметрами. 

Серьезные, авторитетные в области звукотехники фирмы давно уже перестали 
публиковать традиционные параметры средств общественного вещания, кроме 
потребляемой мощности (или характеристической чувствительности абонентских 
устройств. 

Раньше в нашей стране был официальный, единственно разрешенный и требуемый 
соответствующими ГОСТами подход. 

Здесь все ясно. «Удобство» заключается в возможности нормирования и проверки 
достаточно легко измеряемых параметров. В соответствии с полученными цифрами 
(а также с учетом некоторого количества обязательных потребительских свойств) и 
определялся уровень систем. 

Все было бы хорошо, если бы существовала однозначная связь между объективно 
измеряемыми параметрами и характером звучания, субъективно воспринимаемым 
человеческим ухом. 

Но этой связи нет — во всяком случае, при достигнутых на сегодняшний день 
параметрах и методах их измерения. Наоборот — в худшем случае резкое е 
улучшение какого-то параметра весьма часто приводит к общему ухудшению 
качества (характера) звучания. 

«Голос» средств общественного вещания, как в хоре, составляется из голосов его 
«элементов». Представьте себе, что в хоре кто-то будет фальшивить или просто 
кричать (что очень характерно для средств общественного вещания). 

И подобрать «певцов» с соответствующими «вокальными данными», да еще 
способными петь «в хоре», — задача не из легких. 

Вот почему действительно, а не рекламными заявлениями, хорошо звучащие 
средства общественного вещания так редки и недешёвы. Причем в нашей стране, не 
смотря на перемены, пока вообще приходится собирать этот «хор», вылавливая 
случайных прохожих с улицы и приказывая им петь! 

Наши родные министерства никогда не занимались подготовкой «певцов», тем более 
высокого класса, нужны были только «широкие трудящиеся массы». 

 



Послушайте! 

Ведь, если ГОСТы сочиняют - 

Значит - это кому-нибудь нужно? 

Значит - есть люди, которые их разрабатывают. 

Вы их не видели? 

Владимир Козлов. 

2003 г. 

http://www.vla.newmail.ru/ 

  



Let It Be... 
    Пик-лимитер. К вопросу о контрацепции... 

Есть несколько общепринятых точек зрения по поводу аппаратуры звукоусиления, 
передающей речевую информацию. 

Одно из них гласит, что только... 

В системах оповещения разборчивость звука имеет ещё большее значение, ведь от 
того, насколько точно прозвучит сообщение, во многом зависят действия людей в 
экстремальных ситуациях, когда речь идет о жизни и смерти. 

Вывод - создание систем звуковой трансляции требует самого серьезного подхода. 

Владимир Козлов. 

2001 г.  



  

 

«Электронные» закладки. 
    Принудительное старение — уловка или необходимость? 

На мысль об этом меня натолкнуло следующее событие. 

Микшерский пульт одной известной фирмы, «поглащенной» в настоящие дни 
крупным международным концерном, производства десятилетней давности — до сих 
пор успешно трудится на одном из объектов. При этом, его младшие собратья трех-
четырехлетней давности имели уже не один ремонт. Как правило — несоблюдение 
технологического процесса и дефекты комплектующих. 

Любая техника со временем устаревает, но еще десять лет назад эти изделия 
выпускались с параметрами на уровне теоретически возможных. 

Ни о каком моральном устаревании не может быть и речи. 

Другой пример — частые ремонты усилителей мощности по причинам совсем 
смехотворным — отсутствие теплопроводной пасты между радиатором и мощными 
транзисторами, микросхемами, наличие посторонних включений в изолирующих 
лаках высоковольтных цепей. И это у лидеров производства. 

А громкоговорители из «промокашки»? 

Не оставляет ощущение, что проблема во многом искусствена. 

Есть изделия, которые работают много лет, но в них не работают (массово) 
контроллеры систем отображения (индикаторов, светодиодов и т. п.). 

Моральное старение и выход из строя техники происходит не само по себе. 

Элементарные экономические причины заставляют производителей принимать 
меры к «старению» оборудования. 

Те же причины заставляют «замораживать» технологии до благоприятного рыночного 
момента, искусственно ограничивать возможности оборудования, заполняя весь 
ценовой диапазон одними и теми же устройствами, ограниченными в разной 
степени. Ограниченными по мощности, функциональности или даже сроку жизни. 
Разумеется, не выходя за рамки приличия, чтобы не подмочить собственную 
репутацию. При этом создаются «дочерние» фирмы, выпускающие аналогичное 
оборудование по более низкой цене, но с ограниченным сроком службы. При этом 
основное производство сворачивается. 

В неявно виде творятся просто чудеса. 

Например, путем провоцирования отказа. Не грубо, не во всей партии (тюнеры 
известной фирмы с УКВ-FM диапазоне оказываются с неработающим УКВ или FM — 



модель снимается с производства, и появляется новая, с теми же потребительскими 
свойствами, но дороже) устаревающих устройств сразу, не с одними и теми же 
внешними проявлениями. 

А микропередатчики в диапазоне СВЧ, выявленные при проверке звукового 
оборудования, в микросхемах памяти цифровой части конференцсистем. Зачем 
внутри микросхем СВЧ печка? Конечно, мы и раньше выявляли в оборудовании 
электронные «закладка», в том числе непроизвольные в собственном. Но они 
служили для целей утечки информации. 

Но они, «закладки», шагнули на новый уровень, предназначенные изначально для 
серьезных целей, они давно уже опустились по стоимости и до бытового уровня. 

Мы, конечно, страна Левшей и способны выжать из оборудования максимум 
возможного, чтобы только не платить нормальные деньги за изделие новое. 

Но сейчас в оборудовании, поставляемом в Россию, применен традиционный метод 
борьбы с «левшами» — умышленное уменьшение ремонтопригодности. 

Сведущие люди знают, что высокотехнологичные изделия последних лет выпуска 
(конференцсистемы, приемники и излучатели аппаратуры синхронного перевода с 
ИК-каналом связи, акустические системы) поддаются ремонту далеко не всегда — 
они рассчитаны на определенный срок службы, и не более. 

Число циклов зарядов аккумуляторов приемника СПР, исполнение его на одной 
микросхеме и в неразборном корпусе объясняются лишь стремлением уменьшить 
габариты и вес. А отсутствие, вернее наличие перемычек вместо фильтров, в партии 
звукового оборудования очень популярной фирмы, доводящее оборудование до «ВЧ-
возбуда» и разогревающее выходные транзисторы даже при отсутствии сигнала. А в 
прошлогодней партии это все было. 

Сомневаюсь, что подобные мысли приходят только в мою голову. 

Но почему тогда наши Заказчики так увлечены приобретением звукового 
оборудования с элементами вычислительной техники. 

Ведь в вычислительной технике эти проблемы еще острее. Но это всего лишь мои 
мысли, доказывать правильность которых я не хочу. Проще обменяться с коллегами 
той информацией, которой накопилось уйма… 

Да и отечественного оборудования высокого уровня стало появляться все больше и 
больше. 

Владимир Козлов. 

2010 г.  



Одна любопытная форма заблуждения. 
    Вам балерину, или чтоб танцевать умела? 

Существует, среди прочих, одна любопытная форма заблуждения. 

Она заключается в том, что наличие лицензии (или сертификата) дает необходимые 
профессиональные навыки. 

Стала обычной такая процедура: законченная работа тщательно документировалась 
(фото, видео), и обязательно получали отзыв Заказчика о качестве сделанного. 

Этот порядок установился тогда, когда законодательно были введены ограничения, 
связанные с наличием строительной лицензии, не имеющей никакого отношения с 
звукотехническому оборудованию, у тех, кто намерен работать за деньги. 

Ограничения ввели, а желающих работать в нашей отрасли не стало меньше. Даже 
наоборот. 

Собственно, «тревогу забили» Заказчики, почувствовав на своей шкуре (и 
кошельком), что наличие соответствующей бумаги — практически ничего не 
означает. 

А вот опыт прошлых работ — означает многое. 

«Вам специалиста, или чтобы смог Вашу задачу решить?» 

Конечно, проще предприятиям, объединяющимся в группу предприятий. 

Если за лицензией, то договор с этим предприятием, но дороже. 

А если работу сделать, то пожалуйста к другому. 

Тем более, люди (исполнители) и там, и там — одни и те же. 

Итак. Вам балерину, или чтоб танцевать умела? Лично Вам? 

Владимир Козлов. 

2002 г. 

P.S. Аналогична другая форма заблуждения. 

Она заключается в представлениях о том, что в вузы (и на крупные известные 
инофирмы) идут учиться. С одной стороны, разумеется, для этого. Для чего же еще? 

С другой стороны, давно замечено, что никто, нигде и ничему не в состоянии никого 
обучить. Все дело в том, что образованный человек отличается от необразованного, 
если можно так сказать, состоянием сознания. 

В сущности, это состояние — его текущее мировоззрение, сплав опыта, добытого 
собственной практикой. Собственной! 

Собственный опыт приобретается собственным трудом! 



Интеллектуальный обман или структурированная кабельная 
система. 
    Термин «интеллектуальное здание» уже проник повсюду. 

Причиной написания этой реплики явилось письмо одной из фирм-инсталляторов, с 
которой мы сотрудничаем много лет в части внедрения систем информационно-
звукового обеспечения. 

Цитата: «…есть задача по интеллектуальному зданию (коттедж 2-3 этажа). …управлять 
всеми системами с компьютера т. е. отопление, телефония, система 
видеонаблюдения, спутниковое телевидение, вентиляция, управление 
исполнительными устройствами» — конец цитаты. 

Появление «умной» техники — это, пожалуй, уже и не фантастика: «холодильник 
будущего» фирмы Samsung имеет возможность доступа в интернет. Зачем это — 
второй вопрос, но сам факт уже никого не удивляет. 

Изначально термин интеллектуальных зданий придумали компании-производители 
структурированных кабельных систем (СКС). 

Хотя СКС — это то же самое, что и телефонная сеть на «лапше», только вид сбоку. То 
есть единая кабельная сеть, проложенная в доме или здании и объединяющая всю 
«слаботочку»: телефонию, локальную сеть, радио и видеотрансляцию и т.п. — то есть 
практически все. 

При этом принцип действия прост: то, до чего компания-инсталлятор дотянулась, а 
Заказчик додумался (или его убедили), бездумно интегрируется в эту сеть и работает 
по одинаковым кабелям. 

Но причем тут интеллектуальные здания? 

Ответ прост: услышав, что СКС — это круто и модно, компании-инсталляторы решили 
применять данные решения для создания сложных систем, нуждающихся в единой 
среде (проводе) для физической передачи данных. 

Появился термин Intelligent Building — это здание, использующее интеллектуальные 
технологии для взаимодействия между всеми своими устройствами, системами, 
службами и структурами, объединенными под единым управлением. 

Чтобы достойно обеспечить подобное взаимодействие и управление на физическом 
уровне, здание обязательно должно быть оснащено СКС, то есть единым кабелем, 
обслуживающим как можно большее количество устройств и систем. СКС — это 
составной этап построения интеллектуального здания, но не более того. 

Так это видят во всем мире, но не у нас. 

 



Россия нашла свой особый путь к сердцу Заказчика: СКС — это и есть, собственно 
говоря, интеллектуальное здание, только без стен и покрытий. 

Именно так — само здание. 

Поэтому мы сейчас вам быстренько эту сеточку спроектируем и смонтируем, вы 
снами расплатитесь — и все, интеллектуальное здание готово. 

К сожалению, подобной точки зрения придерживаются многие российские 
"интеллектуализаторы". 

То, что предлагают другие, выглядит не менее странно. 

К услугам Заказчика предлагаются следующие типичные решения по приданию ума 
неодушевленным зданиям. 

Первое простейшее: создание навороченной системы ограничения доступа 
(видеокамеры, датчики и сенсоры, программируемые замки на входах, охранные 
сигнализации) — и Ваше здание резко поумнело. 

Все вышеперечисленное работает, разумеется, в составе СКС. Вот только пожарные 
возражают, а то бы и противопожарную систему включили, и интеллект — на 
недосягаемой высоте. 

Напоминает установку комплекса противоугонных средств в автомобиль, вот только 
обладает ли такая противоугонная система интеллектом? 

Правомерность названия «интеллектуальное здание» в данном случае, к сожалению, 
ни у кого не вызывает сомнения. 

Следующий метод «интеллектуализации по-русски»: автоматизация управления 
системами освещения, кондиционирования, вентиляции в здании. В качестве бонуса 
все это иногда объединяется с предыдущей «умнейшей» системой. 

Интеллектом в этом случае считается всего-навсего… — запрограммированные 
реакции на определенное событие (максимум два события). 

Утверждается — это со страшной силой экономит затраты на содержание здания и 
позволит окупить системы лет так через… пятьдесят. 

Интеллекта как такового в предлагаемых нам решениях и не наблюдается. 

Наблюдаются кабельные системы, противоугонные сигнализации и человеческий 
фактор, как неотъемлемая часть интеллекта у неодушевленных предметов. 

Да, это высокая степень автоматизации, но не более того. Все это можно назвать 
спекуляцией на магическом словосочетании «интеллектуальное здание». 

Про интеллектуальные здания пока закончим. Все то, о чем рассказано выше, лишь 
малая часть существующей неразберихи. 

 



Достаточно одной цитаты из конференции «Интеллектуальные здания — диалог 
предпринимателей»: «В России интеллектуальные здания строят для того, чтобы 
повысить престиж недвижимости». 

Нужны комментарии…? А ещё грядёт ИИ. 

Интеллектуальный обман или структурированная кабельная 
система. Часть 2. 
    Термин «интеллектуальное здание» уже проник повсюду. 

Мы уже рассуждали об интеллектуальных зданиях (далее по тексту ИЗ) в российском 
понимании этого словосочетания? Так вот, давайте, эту высокоинтеллектуальную 
тему продолжим. 

Причиной явилась следующая информация: 

«…пройдёт первая и единственная международная выставка в области 
интегрированных систем управления «Hi-Tech House - Интеллектуальный Дом 2002…» 
и «…в рамках выставки пройдут бизнес семинары и обучающие курсы, которые, 
безусловно, будут интересны как новичкам в области интегрированных электронных 
систем, так и опытным специалистам, желающим усовершенствовать свои 
профессиональные знания, и получить дополнительную информацию, 
ознакомившись с последними достижениями мировой электронной индустрии…» 

Будем считать, что про СКС (структурированные кабельные сети) и про основные два 
метода «интеллектуализации по-русски» мы уже немного знаем. Однако, перед тем 
как, спеша и падая, мы побежим на выставку, нас обязательно заинтересует один-
единственный момент. 

А именно: «Как это работает?» 

При попытке узнать у отечественных компаний-инсталляторов, как, вообще говоря, у 
них реализовано управление «умным» зданием, вы получите в ответ типовую фразу, 
которая будет состоять ровно из пяти слов. 

Не верите? Тогда считайте сами: «Основным стандартом сегодня является…». 

Пятым словом будет название той технологии, которую компании-инсталлятору 
посчастливилось изучить лучше других. Читай, войти в партнерский клинч с 
западным вендором-разработчиком этого направления, слиться в дружественном 
экстазе и получить великое множество деталей, описаний и рекламных брошюрок к 
нему. Некоторые, однако, могут задать нам вполне резонный вопрос — какая, в конце 
концов, разница, на чьих брошюрках и описаниях строятся российские «умные» 
дома, если они все-таки строятся? Увы, и здесь особенно порадовать нечем. 

В качестве глобального примера чаще всего приводится аэропорт Шереметьево-2, 
который (внимание, смертельный номер!), «скорее всего, будет первым 



интеллектуальным зданием в нашей стране». Судя по описанию, в аэропорту когда-
нибудь-таки будет сиротливо стоять одинокое «умное» здание. Олицетворяя тем 
самым бурную тенденцию рынка к значительному росту. Мало того, каждая вторая 
компания-инсталлятор считает своим долгом сослаться на этот блестящий 
теоретический пример в подтверждение своего тезиса о том, что потенциальные 
пользователи у самой идеи есть. Строят же первое здание в аэропорту — значит, это 
кому-нибудь нужно! 

Предваряя возможные возмущенные возгласы, отметим, что первопроходцы хилого 
отечественного бизнеса в области интеллектуализации также очень любят 
теоретически ссылаться на свежепостроенный комплекс зданий «Царев сад» на 
Софийской набережной. То есть, вроде бы, интеллектуальных зданий в России уже 
два. Для интереса заглянем в описание — что же там все-таки есть: «Сложный 
технический комплекс, управляющий работой более 50 различных технических 
систем (вентиляции и кондиционирования, отопления, освещения и водоснабжения, 
системы безопасности, пожаротушения и пр.). Строительство второй очереди 
планируется завершить в декабре 2002 г., третьей — в ноябре 2004 г.». О том, что 
строительство, оказывается, еще не завершено, мы даже и говорить не будем. О том, 
что в «50 технических систем» наверняка включены локальная, телефонная, 
телевизионная сети, зал для видеоконференций и многие другие вещи, которые 
никому и в голову не придет называть подобным образом, — тоже не будем. Не в этом 
суть. 

Тем, кто пока не понял, в чем суть, советую перечитать первый материал из саги об 
«интеллектуальных зданиях по-русски». Которых, как мы выяснили, у нас бывает два 
вида: умнейшие системы безопасности и системы по автоматизации 
жизнедеятельности (иногда объединенные с системой безопасности). Так вот, «Царев 
сад» — это второй тип. Иначе говоря, высокоавтоматизированное здание со 
встроенным человеческим фактором, придающим всей затее легкий налет 
«интеллектуальности». Однако… 

Именно поэтому мы, пожалуй, прекратим детальное рассмотрение существующих 
примеров. Все они относятся либо к первой, либо ко второй категории, да и масштаб 
их значительно меньше: офисы, оснащенные навороченными системами контроля 
доступа, коттеджи, утыканные независимыми датчиками и обеспечивающие хозяину 
натужный вой сирены каждый раз, когда в окно залетит снежок, квартиры, где вся 
техника управляется с пульта ДУ, и т. д. Это в лучшем случае. 

В худшем (увы, как правило) — смелое заявление о том, что, мы-де команда 
высокопрофессиональных специалистов, несколько десятилетий работающих в 
области ИЗ, умеем все — от составления технического проекта до внедрения и 
последующего сервиса, подкрепляется… Да ничем это заявление не подкрепляется, 
кроме, разве что, красочных плакатов и брошюрок с примерами чужих работ. Ну, не 
развит в России этот рынок, нет возможности применить блестящие знания на 
практике, никто до сих пор им лично ничего не заказывал. Словом, сплошные 



разочарования у людей от наступления каждого нового десятилетия, которое они по 
умолчанию засчитывают себе в трудовой стаж. 

В общем, выслушав «интеллектуальные» потуги инсталляторов дня сегодняшнего, им 
можно смело задавать для начала один вопрос: «А готовые примеры работ у вас 
есть?». Если на него следует хоть сколько-нибудь аргументированный ответ, вплоть до 
приглашения побывать на стройплощадке, считайте, что полдела уже сделано. Со 
второй половиной еще проще — достаточно с невинным видом поинтересоваться: 
«Ну, и чем это здание отличается от высокоавтоматизированного?». И, заранее хитро 
прищурившись, ждать на это вразумительного ответа. 

Скорее всего, именно на данном этапе вам — безо всяких дополнительных просьб с 
вашей стороны — выдадут на-гора множество совершенно ненужных подробностей. 
И которых вы с изумлением узнаете, что 

    «огромный потенциал…», 

    «весь цивилизованный мир…», 

    «управление доступом…», 

    «экономия воды и света…», 

    «учет рабочего времени…» 

    и «технологии будущего…».  

На последнем, то есть, собственно, на технологиях мы, пожалуй, остановимся 
поподробнее. А в остальном… 

A что ж, главное вам, наверное, понятно — наши корабли по-прежнему гордо 
бороздят просторы Вселенной. 

Итак, вернемся к технологиям. Вы не поверите, вы будете смеяться, но популярных на 
сегодня стандартов в области управления интеллектуальными ресурсами дома и 
офиса имеется ровно пять. Есть, конечно, и непопулярные, но о них вообще лучше не 
упоминать, если вы не хотите прослыть высоколобым занудой. Поэтому не будем 
жадничать и ограничимся первоначально названной цифрой. 

Если вам не совсем понятно, почему проблема единого стандарта так актуальна для 
инсталляторов, которым приходится произносить коронную фразу из пяти слов, 
объявляя свой стандарт «самым основным», я вам завидую. Поскольку вы наверняка 
никогда не пытались установить, скажем, китайскую память на брендовую мать от 
Hewlett-Packard, приправив — для остроты ощущений — это счастье разогнанным 
процессором Celeron тайваньского производства и залив поверх какую-нибудь особо 
продвинутую ОС типа UNIX. Не пробовали ведь? И правильно делали, потому что 
решение проблемы совместимости устройств с операционкой и друг с другом 
представляет собой особый вид извращения, доступный для понимания лишь 
немногим избранным. 



Собственно, вот этим самым, только «вид сбоку», вам и придется заниматься, если вы 
все же остановите свой выбор на каком-нибудь из стандартов, существующих ныне в 
области интеллектуальных зданий. Поскольку все устройства и приборы, 
интегрированные в подобную единую систему, должны не просто видеть и понимать 
друг друга, но и уметь взаимодействовать по единому интерфейсу. Так вот, ни один из 
активно популяризуемых сегодня стандартов НЕ обеспечивает полную 
совместимость всех интегрируемых в интеллектуальное здание технических 
комплексов. А все почему? 

Да потому, что каждая компания, разработав очередной стандарт, немедленно 
принимается заключать альянсы с производителями оборудования и уговаривать их 
выпускать продукцию, «заточенную» именно под их замечательный протокол. Как 
следствие, на рынке существует достаточно большое количество приборов разного 
назначения, понимающих только один стандарт (максимум два — если компания-
разработчик ну очень большая и способна мирно договориться с заклятыми 
друзьями-конкурентами). 

Вторичным следствием, больно бьющим по карману заказчика и делающего его 
фактически заложником единожды неправильно выбранного стандарта, является 
полная невозможность альтернативного апгрейда оборудования. У конкурентов, 
может, и найдется «умный» кондиционер в два раза дешевле, но как, спрашивается, 
подключить его к общей сети, если он ее стандарта не понимает? Мы уже скромно 
умалчиваем о том, что на сегодняшний момент выбор технологии для построения ИЗ 
сильно напоминает русскую рулетку — если вам повезет, вы выберете ту, которая 
выиграет в неравной борьбе за чистоту интеллектуальных рядов. А если нет (это более 
вероятно, учитывая, что ваш шанс — 1:5), то, увы и ах, придется начинать все 
сначала. С новым стандартом. 

Мы наговорили так много общих слов о существующих стандартах, что пора бы уже и 
перейти к конкретным описаниям. Не для того, чтобы помочь вам сделать 
правильный выбор — упаси нас бог от подобной ответственности! — а, скорее, для 
общего развития. Итак, приступим. 

Х-10 

Давным-давно, когда деревья были большими, а Россия входила в состав СССР, 
данный стандарт был самой передовой разработкой двадцатого века. На дворе стоял 
1978 год. Несколько десятилетий спустя, в веке 21-м, до нас наконец-то дошло, что 
стандарт, в общем, неплохой, к тому же проверенный временем… Другими словами, 
если вы что-то слышали об «умных» или «послушных» домах, а главное, о блестящем 
применении в них самых современных технологий — это сюда. 

Принцип «интеллектуализации» здесь прост до безобразия: передача данных 
осуществляется по силовой электропроводке 220 В со скоростью 1200 бод, а 
управляющие устройства — модули Х-10 - вставляются в розетки или патроны 



светильников. К сожалению, бесконечного числа розеток такая система не 
предусматривает — к электросети можно подключить не более 256 устройств. 

Зато предусмотрена возможность управления модулями по радио на частоте 50 Гц. 
Соседям, проживающим в стоящих рядом строениях, крайне не рекомендуется 
«интеллектуализировать» свои дома подобным одинаковым образом. Управляющие 
радиосигналы передаются исключительно хорошо и весьма затрудняют вопросы 
мирного сосуществования. 

CEBus 

Consumer Electronic Bus или шина бытовой электроники. Стандарт был разработан в 
1992 году Ассоциацией электронной промышленности (EIA) и позиционируется на 
Западе как надежная замена стандарта Х-10. Управляющий сигнал здесь может 
передаваться по любому типу кабеля, будь то электропроводка (заметьте, 110 В), 
витая пара или коаксиал. Разные типы исполнительных устройств и систем в такой 
СКС взаимодействуют друг с другом при помощи специальных роутеров и мостов. 

Совместимые с CEBus устройства подключаются к существующей сети по принципу 
Plug & Play, а чтобы наладить диалог между ними разработчики придумали свой 
собственный объектно-ориентированный язык Common Application Language. 
Скорость обмена данными здесь не зависит от типа носителя, но, тем не менее, 
достигает, страшно подумать, в 10 000 бод - наверное, это считается наилучшим 
применением, которое только можно найти, например, для коаксиала. В общем, 
главное достоинство данного стандарта состоит в его открытости, то есть 
возможности совместными усилиями разработчиков и производителей 
оборудования превратить его в неплохой стандарт связи для домашних сетевых 
устройств. 

EIB 

European Installation Bus или, в буквальном переводе, который почему-то прижился в 
России, европейская инсталляционная шина. Стандарт разработан организацией 
European Installation Bus Association для автоматизации промышленных предприятий. 
Технология работы предусматривает объединение всех существующих 
электросистем в единую кабельную сеть (СКС, только брэнд, не абы что!) и, 
соответственно, подключение к получившейся сети исключительно EIB-совместимых 
устройств (на данный момент таковых насчитывается уже около 4 тысяч 
разнообразных штук). 

Скорость передачи данных по витой паре составляет 9600 бод. Судя по пафосу 
разработчиков и инсталляторов данной технологии, EIB - это тоже жуть как 
прогрессивно. К сожалению, те потенциальные клиенты, которые имели несчастье 
хоть раз поработать с выделенкой, вряд ли это поймут. Непонимание вызывает также 
описание необходимых для инсталляции EIB действий - монтаж брендовой СКС 
входит в пакет услуг по умолчанию и предусматривается либо на этапе строительства, 



либо, на худой конец, аккурат перед отделочными работами. Иначе никто ни за что 
ответственности не несет. 

BACNet 

Building Automation Control Network с не менее странным русскоязычным названием - 
протокол для сетей контроля и автоматизации зданий. Ведет свою историю с 1995 
года и уже несколько лет считается официальным стандартом в США. Если вам скажут 
эту общую фразу, упаси вас Бог подумать, что BACNet — это официальный стандарт в 
Америке в области ИЗ. Инсталляторам, продвигающим данную технологию, очень 
хотелось бы, чтобы это было именно так, поэтому они вам больше ничего не скажут. А 
мы продолжим — данный стандарт разработан американским обществом ASHRAE 
(Общество Инженеров по Отоплению и Кондиционированию Воздуха), как совсем 
нетрудно догадаться, исключительно для управления системами отопления, 
кондиционирования и вентиляции. 

Вообще-то говоря, BACNet — это обычный маршрутизируемый протокол, который 
интегрируется с СКС (еще один брендовый продукт по умолчанию в нагрузку) и с 
различными совместимыми устройствами, маркированными как BACTalk, при 
помощи программируемых контроллеров. Под совместимыми устройствами, 
разумеется, нельзя понимать системы контроля доступа или управления  
освещением — нет, речь идет… правильно соображаете, исключительно о приборах, 
выполняющих функции отопления, кондиционирования и вентиляции. 

LonWorks 

Европа, как обычно, нашла свой особый путь к сердцам потребителей. Называется он 
LonWorks и, пожалуй, имеет больше всего шансов стать единым стандартом именно в 
области ИЗ. Компания-разработчик LonWorks - Echelon Corporation — собрала самую 
сильную группу поддержки в лице большого числа производителей совместимого 
оборудования (название корпорации, кстати, созвучно с названием американской 
шпионской сети — не в этом ли секрет?). 

Также интересы стандарта активно лоббируются специальной ассоциацией LonMark, 
которая объединяет производителей и инсталляторов Lon-продуктов, и ассоциацией 
EIBG (European Intelligent Building Group), в которую входят крупнейшие монстры 
индустрии (вроде Lucent, Andover Controls, Honeywell, Johnson Controls, Legrand). 

Что касается принципа действия самой технологии, то и здесь видны явные следы 
грамотного маркетинга: специализированная микросхема Neuron, которая выполняет 
функции программируемого контроллера для работы и с конечными устройствами, и 
с СКС, уже производится компаниями Motorola и Toshiba. Управление заточено под 
Windows, что дает возможность использовать и технологию ActiveX, поддерживается 
протокол TCP/IP. Скорость передачи данных здесь зависит от типа носителя и 
оперирует уже более серьезными величинами — до 1,25 Мбит/сек. 

 



В остальном, пожалуй, ничего революционного — маршрутизируемый протокол, 
способность работать в различных физических средах (витая пара, коаксиал, 
оптоволокно). Кстати, BACNet, принцип действия которого в этом весьма похож, с 
горя начал поддерживать и протокол LonWorks, так что Echelon действительно 
набирает очки в борьбе за власть. 

Необходимо отметить также, что со времени своего появления на свет стандарт 
вообще в значительной степени эволюционировал — ведь изначально он 
предлагался, опять же, как нетрудно догадаться, для систем отопления, 
кондиционирования и вентиляции. В общем и целом, битва стандартов пока 
продолжается и заканчиваться не собирается, но на российском рынке она 
принимает все более причудливые формы. Нам остается только дождаться, чем все 
закончится «у них» — скорее всего, только это и вылечит любимое отечество от 
начинающейся «интеллектуальной» лихорадки. 

Вместо послесловия. 

Разговор в кулуарах конференции «Интеллектуальные здания - диалог 
предпринимателей»: 

 — А вам не кажется, что ситуация с интеллектуальными зданиями в России 
напоминает времена, когда у нас только начинался интернет-бум? 

— Никакого интернет-бума в России никогда не было, и быть не могло! Интернетом 
спекулировали только на Западе. На чем они и погорели! 

Бесссс (именно через с) комментариев. 

Наверное, никто не будет спорить с очевидной истиной — производство 
компьютеров является наиболее динамичной из ныне существующих отраслей 
промышленности. Казалось бы, с того момента, как был создан первый, сла-а-
абенький такой компьютер, прошло совсем немного времени, но далекие потомки 
того самого Первого Компьютера похожи на своего прославленного и убеленного 
сединами предка не больше, чем homo sapiens — на заурядную амебу, которая 
расположена у самых корней нашего генеалогического древа. 

Космонавтика, генная инженерия, ядерная физика — все эти, в общем, достаточно 
быстро развивающиеся детища прогресса — все они безнадежно отстали от 
скоростей, заданных молодыми амбициозными гениями из Силиконовой долины. 
Гигантские корпорации, производящие компьютеры и комплектующие к ним, в 
борьбе за наши сердца и кошельки не устают соревноваться в производстве супер 
прогрессивных новинок, которые уже завтра станут достоянием прошлого, а 
послезавтра заинтересуют лишь поклонников ретро и коллекционеров антиквариата. 

Помните древнюю притчу о мудреце — изобретателе шахмат, которому некий 
могущественный царь предложил щедрую награду? Хитрый мудрец попросил за 
первую клеточку шахматной доски одно пшеничное зернышко, за вторую — два, за 



третью — четыре, за четвертое — восемь, за пятое — шестнадцать… и так вплоть до 
последней клеточки. Наивный царь, не знающий математики, вознамерился 
отделаться мешком зерна… Каково же было его огорчение, когда выяснилось, что для 
удовлетворения скромного требования мудреца понадобилось бы на протяжении 
нескольких лет кряду засеивать зерном всю поверхность Земли, включая океаны, 
горы и экологически загрязненные зоны. 

Мудрец был хитер, но глуп, и потому не получил ни шиша — разгневанный царь 
прогнал его из дворца, не дав ни копейки. Гордон Мур, один из отцов-основателей 
корпорации Intel, входит в сотню первых богачей планеты, однако, в 1965 году он был 
всего лишь захудалым инженером в не менее захудалой Fairchild Semiconductor. Но 
уже тогда он сформулировал Закон Мура, согласно которому производительность 
процессоров при неизменной стоимости должна удваиваться каждые полтора-два 
года. 

Этот закон, на удивление похожий на требование зарвавшегося мудреца из притчи, 
работает уже без малого сорок лет. Первую проверку он прошел в 1969 году, когда 
компания Intel, оснастила выпускаемый одной из японских корпораций калькулятор 
своим первым четырехразрядным процессором 4004, работавшим с тактовой 
частотой 104 кГц. 

Закон Мура не утратил своей силы и сегодня… Правда, технология 
микропроцессоров уже приближается к фундаментальным ограничениям. Следуя 
закону Мура, к 2010-2020 годам размеры транзистора должны уменьшиться до 
четырех-пяти атомов. А дальше? Рассматриваются различные альтернативы, но если 
они не будут реализованы в массовом производстве, Закон Мура перестанет 
работать. 

Впрочем, адепты квантовой механики с таинственным видом утверждают, что им вот-
вот откроется Великая Тайна, благодаря чему транзисторы смогут благополучно 
существовать в субатомном пространстве, и будет нам всем с этого Большое Щастье. 
Но вдруг не покорится Великая Тайна? И будем мы, бедные, обречены работать на 
каких-нибудь жалких шестых-седьмых-восьмых "пнях", медлительных и низко 
производительных. Обидно, да? 

Однако ирония в том, что «гонка компьютерных вооружений» заставляет нас смотреть 
на потуги производителей железа со все большей усмешкой и чаще всего 
полускептической. Ведь, согласитесь, если еще несколько лет назад некоторые 
программы требовали супермощных — по тем временам — компьютеров, которые 
были по карману лишь немногим богатеньким счастливчикам, то уже сегодня лишь 
малая толика юзеров в полном объеме использует их аппаратную мощность. Скажем, 
автор этой статьи все последние апгрейды проводил сугубо из тщеславия… 

А нужды в них, этих самых апгрейдах, по большому счету, нет. Производители софта 
просто не успевают создавать программы, которые потребляли бы на полную катушку 
все возрастающие ресурсы «железа». Даже наша любимая компания Microsoft, по-



видимому, сдалась, осознав, что никакая операционная система, будь она хоть 
мастдаем из мастдаев, не поглотит всю мощность современного компьютера. 

В общем, нам, простым юзерам, грядущее падение Закона Мура, по большому счету, 
не страшно. Будем себе скрипеть потихоньку на старых добрых пепелацах, по 
привычке поругивая Билли Гейтса. И все же, согласитесь, так жить нельзя. Это ж 
какое-то болото получается! Компаниям-производителям нечем будет вести 
конкурентную борьбу, магазинам — нечем обновлять ассортимент, а нам — 
удовлетворять тягу к апгрейду, которая у многих уже приобрела характер просто-таки 
наркотической зависимости. Пару месяцев не проапгрейднулся — и готово: голова 
болит, руки дрожат, нервы бренчат… Короче, одно сплошное огорчение. Да и 
прогресс не имеет права стоять на месте. Его прямой долг — прогрессировать, чего 
бы это не стоило. 

Не следует забывать и еще об одном фундаментальном правиле, которое давным-
давно усвоили представители более древних отраслей, но только сейчас оно доходит 
до производителей компьютеров. Помимо таких важных компонентов успеха, как 
Техническое Совершенство, Мощность и Функциональность, есть и другие — 
Эргономика, Эстетика и, наконец, Удобство. Скажем, автомобили, создаваемые в 
начале 21-го века, не только быстрее и надежнее, но и существенно удобнее, чем 
железные кони полувековой давности. В то же время, нельзя сказать, что счастливый 
обладатель процессора Р4 работает с большим комфортом, чем обладатель 
простенького P II. Но это же неправильно! 

Преимущества последней модели компьютера перед предпоследней должны 
ощущать не только технари-профессионалы, но и мирные жители, а также старики, 
женщины и дети. 

В общем, как ни крути, а будущее — именно за элементами, которые сделают 
компьютеры УДОБНЕЕ. Иными словами, за девайсами. 

Итак, мы попробуем предположить, каким будет умеренно навороченный компьютер 
году, скажем, в 2010-2015. Предупреждаем сразу: автор не может с полной 
уверенностью говорить о том, над чем именно в глубочайшей тайне работают 
исследовательские лаборатории IBM и Intel, а потому вполне вероятно, что эксперты 
этих почтенных корпораций, прочитав эту статью, схватятся за сердце, будут пить 
валерьянку или, скажем, слабительные средства. Так вот, я настаиваю на том, что ни 
о каком промышленном шпионаже речи быть не может — как любят писать на 
обложках детективов, все персонажи являются плодом авторского воображения. 

Совсем недавно американская компания Mad Catz, известный производитель 
периферийных устройств, объявила о создании экспериментальной модели 
уникального «интерактивного» игрового контроллера, бьющего игроков током. Новое 
устройство Bioforce предназначено для любителей игр, желающих более остро 
ощутить на себе попадание пуль и снарядов противника. При попадании пулькой в 
виртуального героя Bioforce вполне реально ударяет игрока током. Сила тока, по 



утверждению разработчиков, недостаточна для того, чтобы причинить играющему 
реальный вред или сделать больно. 

Однако, получив небольшой разряд, игрок на время теряет возможность 
контролировать действия своего персонажа. Все это сделано, разумеется, для 
создания атмосферы реалистичности. Тяжелые травмы, наносимые виртуальными 
врагами друг другу, играющий в полной мере прочувствует на себе. Но это - сейчас, 
это еще цветочки… А вот ягодки… Наверняка найдутся любители острых ощущений, 
которые захотят большего. Разумеется, производители пойдут навстречу клиентам… 
Только представьте: играете вы, допустим, в имитатор автогонок. 

Авария — и супермодный девайс от души впечатывает вас лбом в экран монитора… А 
как еще воспроизвести удар о лобовое стекло?.. Если же сюжет игры перенес вас в 
Африку — специальная приставка, моделирующая запахи, даст вам полное 
представление о том, как пахнет туша носорога, скончавшегося неделю назад… Вот 
будет приятственно! 

Специалисты из компании Motorola уверены, что в недалеком будущем люди, 
делающие покупки в электронных магазинах, не будут использовать для этого 
компьютеры и интернет. Не за горами уж появление технологии, которая позволит 
сотовым телефонам считывать штрих-код на рекламных объявлениях. Аппарат сам 
свяжется c сайтом продавца и совершит желаемую сделку. 

«Мы не упрощаем интерфейс, мы избавляемся от интерфейса, — заявил первый вице-
президент Motorola Руд Истван (Rud Istvan).  -— Вы подносите свой телефон к 
рекламному объявлению в газете, и вскоре вам доставляют товар. Больше ничего не 
нужно». Хотя система и будет использовать интернет и WAP, это будет происходить 
абсолютно незаметно. Но это — дело сегодняшнего дня. Через несколько лет будет 
очевидно: ни к чему ждать ленивого курьера, который может попасть в пробку или 
проколоть колесо. А вот представьте себе — выбираете на специализированном 
сайте пиццу, платите за нее кредиткой (для этого, несомненно, будет другой девайс — 
типа мини-банкомата), затем нажимаете кнопочку на своем сидироме, вылезает 
лоточек, а на нем  — горячая пицца. Ароматная и вкусная. 

В общем, персональный компьютер будет в состоянии решать все типичные бытовые 
и офисные задачи. Он заменит книги, газеты и журналы, записную книжку и 
ежедневник, сотовый телефон, фотоаппарат и видеокамеру, диктофон и видеоплейер, 
радиоприемник и переносной телевизор, игровую приставку и кредитку, карту 
местности любого масштаба, электронный синхронный переводчик текстов и речи, 
термометр и датчик давления, измеритель пульса, датчик радиации, а также 
автомобиль, ресторан и любимую женщину… К сожалению, не обойдется и без 
проблем. 

Конечно, хотелось бы верить, что к тому времени наступит Эра Добра и Милосердия, 
люди перестанут делать друг другу пакости, а хакеры либо вымрут, либо, на худой 
конец, переквалифицируются в изготовителей баннеров. Но это маловероятно... А 



потому, пользуясь благами, которые подарит вам цивилизация, не следует забывать и 
о том, что в любую секунду злобный вирус сможет проникнуть в вашу систему. 

В результате — повинуясь командам хакера, компьютер заставит холодильник 
загрузить литр кетчупа в стиральную машину вместо отбеливателя, а в 
микроволновой печи окажутся старые носки. Что будет с любимой секс-приставкой, 
и подумать страшно… 

Так что - будьте бдительны! 

Владимир Козлов. 

2002 г.  



Philips или бойтесь данайцев дары приносящих. 
    Есть ли свобода выбора... 

История повторяется, теперь в виде фарса. 

Давно ли мы потихоньку, на своих ошибках разобрались с отечественным рынком 
компьютеров и бытовой техники, перестали быть падкими на брэнд и приобретать 
«мыльницы». 

К сожалению, в конференцтехнике схемы развития повторяются. 

Неважно что, неважно почем, главное чтобы Российский рынок конференцтехники 
поделен (вернее — наводнен) несколькими брэндами, реальным производителем 
«железа» которых являются тайваньские или китайские деревни. 

То одна, то другая малоизвестные компании выпускали вполне приличное 
оборудование, но, как следует, продавать его не получалось, потому, как Заказчик 
отвык доверять всем, кроме брэндов. 

При этом средств на действительных литеров типа Brahler, Shure или Zennheiser не 
хватало, а на приютивших середнячков фирм типа Philips — пожалуйста. 

Но и стоят середнячки по-разному — нередко разница в ценах на оборудование с 
совершенно одинаковым набором основных функций (подчеркиваю — основных, то 
есть тех, от которых зависит стабильная работа системы) превышает 100%. 

Разница в цене есть, а вот разницу в качестве невооруженным взглядом заметить уже 
нелегко. 

При выборе конференцсистемы следует руководствоваться здравым смыслом. 

Вот мое мнение по этому поводу: Проблема не в том, что «псевдоцифровые» системы 
лучше, чем аналоговые (или наоборот). Объективно «мир становится цифровым». 
Проблема в том, что про аналоговые все знают (они проще), а про цифровые до 
последнего времени знали только хорошее. 

Скорее это проблема не техническая, а маркетинговая. 

Клиенту говорят: «Аналоговая конференцсистема? Увольте, это же прошлый век: У Вас 
что — лишние деньги? Компьютерная сеть у Вас есть? Есть. Прекрасно. Берем 
«пультики», плату ввода в компьютер и наш прекрасный софт — все!» 

Не лучше ли «на берегу» сказать клиенту, что плата ввода в компьютер не является 
законченным элементом конференцсистемы, и что, если что-то будет не так, надо 
будет выяснять, в чем причина сбоя — в плате, программном обеспечении, 
компьютере или сети. 

И что поставщик берет на себя решение этих проблем таким-то образом. 



Или, что на работоспособность конференцсистемы на базе компьютера могут 
негативно сказываться зависание компьютера, компьютерные вирусы, хакеры, но для 
парирования этих проблем предпринято следующее. Что уровень 
конфиденциальности цифровой системы не хуже, чем в аналоговой 
конференцсистеме, а для принятия цифровых аудиозаписей к рассмотрению в суде 
предпринято следующее — обо всем этом надо говорить. 

А говорят про протоколы-форматы-интерфейсы-трафик-сжатие. 

Клиент спрашивает: «…Качественные характеристики звукового тракта, 
разборчивость, индекс усиления?» 

Ему отвечают: «…Зависит от качества помещения.» 

Оно, конечно, зависит. 

Но дайте цифру! Хотя бы табличку цифр. Или расчет акустических параметров. 

А цифры нет. 

Добавьте к этому профессиональный сленг — и человек, не шибко продвинутый в 
информационных технологиях, комплексует и покрывается испариной. 

Владимир Козлов. 

2002 г. 

P.S. от 21.05.2026 И что за эти 24 года ситуация изменилась? Щасссс! 

Philips или бойтесь данайцев дары приносящих. Часть 2. 
    Свобода выбора… есть?.. 

Вынужден вернуться к уже пройденному. 

А как быть тому, кто приобрел «брэнд» получил «мыльницу». 

Пришлось решить и этот вопрос. 

В каждом конкретном случае есть недорогие «нетрадиционные» решения, 
позволяющее оборудованию достичь приемлемых параметров (в том числе Philips, 
Inter-m, TOA). Уже на ряде объектов внедренные. 

Кстати. 

Крупнейший в Европе производитель электроники Philips Electronics NV завершил 
четвертый квартал 2002 года с чистым убытком в размере €1,53 млрд., сообщило 11 
февраля руководство голландской компании. 

Выручка Philips снизилась в истекшем квартале на 4% и составила €8,92 млрд. 

Чистый убыток Philips по итогам всего 2002 года составил €3,21 млрд. 

 



Взлом электронной системы голосования… 

…по предположению руководства французского концерна Vivendi Universal, 
беспроводная электронная система голосования, применяемая на собраниях 
акционеров, была «взломана» с целью подтасовки результатов. 

Компания задержит выплату дивидендов, которая была предметом голосования, до 
разрешения вопроса. 

Подозрения вызвало ненормально высокое количество воздержавшихся. 

Некоторые из акционеров, присутствовавших на процедуре подсчета голосов, 
засвидетельствовали несоответствие записанного системой результата реальному 
голосу. 

Приглашенные представители органов правопорядка опломбировали оборудование 
системы голосования. 

Её предварительный осмотр не выявил признаков вскрытия, но, согласно заявлению 
Vivendi, взлом мог быть совершен удаленно лицами, располагающими 
приемопередатчиком и детально знакомыми с протоколами, используемыми в 
системе. 

Владимир Козлов. 

2003 г. 

P.S. И что за эти годы ситуация изменилась? Щасссс! 

Антиреклама компании PHILIPS… или бойтесь данайцев дары 
приносящих. Часть 3. 
    …в кубинской газете «Гранма» 7 сентября опубликована следующая 
основополагающая статья Фиделя Кастро.  

Размышления товарища Фиделя Кастро 

ДВОЙНОЕ ПРЕДАТЕЛЬСТВО ФИРМЫ «ФИЛИПС» 

Соединенные Штаты владеют наибольшим количеством патентов в мире. Они 
воровали умы из всех стран, развитых и развивающихся, и эти специалисты ведут 
исследования в многочисленных областях начиная, с производства оружия 
массового уничтожения и кончая изготовлением лекарств и медицинской 
аппаратуры. Поэтому экономическая и технологическая блокада не является чем-то, 
служащим лишь предлогом, чтобы обвинять империю в собственных трудностях. 

Здравоохранение — это одна из сфер, в которой наша страна сумела достичь 
наибольших успехов несмотря на то, что Соединенные Штаты увезли отсюда почти 50 
процентов врачей, выпущенных единственным кубинским университетом, - более 5 
000, многие из которых не имели работы. 



В этой области была написана одна из самых прекрасных страниц международного 
сотрудничества Кубинской революции, начатая почти полвека назад, когда группа 
врачей была послана в Алжир, только что добившийся независимости. Эта политика 
не прекращалась, и в этой столь гуманной области наша страна пользуется 
всемирным признанием. 

Пусть никто не предполагает, что это было легкой задачей. Соединенные Штаты 
сделали все возможное, чтобы помешать этому. В течение прошедшего времени они 
прилагали максимальные усилия, чтобы саботировать ее. Они применили к Кубе все 
возможные варианты своей преступной экономической блокады, которая позже, при 
администрации Билла Клинтона, приобрела в силу закона Хелмса-Бертона 
экстерриториальный характер. 

Когда рухнул социалистический лагерь и несколько месяцев спустя распался его 
главный оплот — Советский Союз, Куба решила продолжать борьбу. К этому времени 
наш народ уже обладал высоким уровнем сознательности и политической культуры. 

В 1992 году Уго Чавес возглавляет военное восстание против буржуазно-
олигархического правительства пакта Пунто-Фихо, которое более трех десятилетий 
грабило родину Боливара. Так же, как мы, он был заключен в тюрьму. Он посещает 
Кубу в 1994 году и через несколько лет при полной поддержке своего народа 
становится президентом и начинает Боливарианскую революцию. 

Народу Венесуэлы так же, как народу Кубы, вскоре пришлось столкнуться с 
враждебностью Соединенных Штатов, которые спланировали фашистский 
государственный переворот 2002 года, подавленный народом и революционными 
военными. Несколько месяцев спустя произошел нефтяной переворот — самый 
трудный момент, когда снова блестяще выступили лидер, народ и военные 
Венесуэлы. Чавес и Венесуэла проявили полную солидарность с нами в разгар 
особого периода, и мы проявили свою солидарность с ними. 

Тогда в нашей стране было уже не менее 60 тысяч врачей-специалистов, более 150 
тысяч опытных учителей и народ, вписавший блестящие страницы в историю 
интернационализма. После нефтяного переворота в Венесуэлу потоком двинулись 
наши работники для участия в программах образования и здравоохранения, они 
сотрудничали с Боливарианской революцией в выполнении одной из самых глубоких 
и быстро осуществляемых социальных программ из всех, проведенных в какой-либо 
стране третьего мира. 

Я привожу эти данные, поскольку они необходимы, чтобы осудить коварство 
империализма и понять тему, которую я рассматриваю сегодня: капитуляция и 
предательство по отношению к Кубе и Венесуэле со стороны известной и 
относительно престижной европейской многонациональной фирмы — голландской 
транснациональной корпорации «Филипс», специализирующейся на производстве 
медицинского оборудования. 



 

Я писал на эту тему в «Размышлениях» два года назад, 14 июля 2007 года, но не 
захотел упоминать названия фирмы. У меня еще была надежда, что она исправится. 

Мы сотрудничали с народом Венесуэлы, чтобы создать одну из наилучших систем 
здравоохранения. Там работали десятки тысяч врачей-специалистов и других 
кубинских работников здравоохранения. Президент Уго Чавес, довольный работой 
первых контингентов, прибывших в Венесуэлу для участия в миссии «Внутри 
квартала» - программе, предназначенной для оказания медицинской помощи в 
самых бедных городских и сельских районах страны, - во время одного визита на Кубу 
попросил нас создать программу, которая могла бы охватить все секторы 
венесуэльского населения – бедные, средние и богатые классы. Так возникли 
Высокотехнологичные центры диагностики, они должны были дополнить 600 
Комплексных центров диагностики, которые как поликлиники с их лабораториями и 
оборудованием, предоставляющие широкий спектр услуг, станут опорой 
консультаций миссии «Внутри квартала». Значительное число реабилитационных 
центров будет выполнять гуманную задачу по оказанию помощи в любых случаях 
физической и моторно-двигательной инвалидности. 

В силу этой просьбы президента мы приобрели нужное оборудование для 27 
Высокотехнологичных центров диагностики, открытых во всех 24 венесуэльских 
штатах, в трех из которых, с учетом их большого населения, имеется по два таких 
центра. 

Наше правило – всегда закупать медицинскую аппаратуру в самых престижных и 
передовых фирмах на мировом уровне. Мы даже стараемся, чтобы в поставках самой 
сложной аппаратуры участвовали по меньшей мере две наиболее 
специализированные фирмы. 

Таким образом, самые сложные и дорогостоящие аппараты по лучевой диагностике 
— мультисрезовый компьютерный томограф, аппарат ядерно-магнитного резонанса, 
ультразвуковой диагностический аппарат и другие в этом роде были приобретены у 
немецкой фирмы «Сименс» и голландской «Филипс». Конечно, ни одна из них не 
производит все оборудование, но они выпускают некоторые из самых сложных и 
передовых аппаратов. Обе фирмы должны вести конкуренцию по качеству и ценам. 
Мы приобрели диагностические средства обеих фирм для Венесуэлы и для Кубы, где 
мы осуществляли подобный же план медицинского обслуживания, который в годы 
особого периода получал очень мало средств. 

Мы приобрели аппаратуру этих двух фирм по более чем 10 различным 
специальностям для системы здравоохранения обеих стран. Не буду называть 
аппараты немецкой фирмы «Сименс», которая выполнила свои обязательства. 
Ограничусь фирмой «Филипс»; она поставила аппаратуру по 12 специальностям, 
разделив с другой фирмой поставки самых важных и дорогих аппаратов: это 15 
томографов на 40 срезов, 28 аппаратов ядерно-магнитного резонанса на 0,23 Тл, 8 



телеуправляемых столов для урологических исследований, 37 аппаратов для 
трехмерной ультразвуковой диагностики, 2 ангиографа для нейрологических 
исследований, 2 ангиографа для кардиологических исследований, 2 полиграфа, 1 
гамма-камера с двойной головкой, 3 гамма-камеры с одинарной головкой, 250 
переносных рентгеновских аппаратов, 1 200 неинвазивных мониторов и 2 000 
мониторов-дефибрилляторов. 

Всего 3 553 аппарата на сумму 72 762 694 доллара. 

Я лично участвовал в переговорах об этих закупках с обеими фирмами. 

Цены, обсуждавшиеся по каждому аппарату в отдельности, подразумевали 
значительные скидки, поскольку аппараты покупались за наличные и в больших 
количествах, объединяя предназначавшиеся Кубе и Венесуэле. Иначе их нельзя 
было приобрести с нужной срочностью, особенно для этой последней страны, с 
учетом накопившихся нужд в самых бедных секторах всего ее населения, уже 
превышавшего 27 миллионов человек. 

Самые сложные аппараты предназначались для Высокотехнологичных центров 
диагностики, менее сложные и многочисленные – для диагностических центров 
миссии «Внутри квартала», хотя они были не единственными, которые предстояло там 
использовать. Почти все были приобретены в начале 2006 года. 

Я тяжело заболел в конце июля того года. Фирма «Филипс» поставляла детали до 
конца 2006 года. В 2007 году она прекратила поставки полностью: не было больше 
поставлено ни одной детали 

В марте того же года была направлена кубинская делегация в Бразилию, где 
находилось главное отделение фирмы «Филипс» для Латинской Америки, которое 
вело переговоры с Кубой. Они начали объяснять свои трудности. Правительство 
Буша потребовало от них подробную информацию по аппаратуре, поставленной 
фирмой Кубе, ссылаясь на то, что некоторые из них содержали программы, а иногда и 
комплектующие, запатентованные американцами, и «Филипс» вручила требуемую 
информацию об аппаратах, приобретенных у этой фирмы для Кубы и Венесуэлы. 
Раньше с ней никогда не возникало никаких проблем. 

Глава отделения «Филипс» в Бразилии дословно сказал кубинским представителям 
следующее: «Отмечается жестокая неуступчивость правительства Соединенных 
Штатов в плане правил продажи аппаратов и заявок на разрешения в отношении 
Кубы». 

«Я знаю, что проблема сказывается на плане Команданте. Наша организация терпит 
ущерб и подвергается угрозам. Все наши организации очень боятся». Он тут же 
повторил: «Они очень боятся». 

В конце они добавили, что хотят сотрудничать и будут искать формулы. 

 



В середине июля 2007 года на так называемой Конференции Белого дома по 
вопросам американского континента Буш, госсекретарь и другие руководители 
правительства Соединенных Штатов «говорили без умолку», как сообщало агентство 
АП, об образовании и здравоохранении. Это казалось чем-то нереальным. Они 
обещали распространять здравоохранение по Латинской Америке 

Они делали упор на «Комфорт» — старый авианосец, превращенный, по словам 
Буша, в «самое большое судно-больницу в мире», который будет посещать на 10 дней 
каждую страну этого полушария к югу от Соединенных Штатов. Это была его 
программа здравоохранения. Чего он не сказал, - это то, что он саботировал в 
Венесуэле самую серьезную программу здравоохранения, когда-либо предложенную 
какой бы то ни было стране третьего мира. 

Несмотря на совпадение в датах я не захотел прямо затрагивать в тот момент 
проблемы с фирмой «Филипс». Она пообещала в марте решить эту проблему. У меня 
еще была надежда, что она поправит положение. 

Я ограничился тем, что тогда написал в тех же «Размышлениях»: «Проблема в том, что 
Соединенные Штаты не могут делать того, что делает Куба. Напротив, они оказывают 
яростное давление на фирмы, производящие великолепную медицинскую 
аппаратуру, которая поставляется в нашу страну, чтобы помешать замене 
определенных компьютеризированных программ или какой-либо запасной части, 
запатентованной в Соединенных Штатах. Я могу привести конкретные случаи и 
названия фирм. Это отвратительно…». 

Несмотря на торжественное обещание, данное фирмой «Филипс» Кубе, прошел 
остаток 2007 года, 12 месяцев 2008 года и почти половина 2009 года, а эта фирма так 
и не поставила ни единой детали аппаратов. 

В июне 2009 года, уплатив штраф в 100 тысяч евро правительству Барака Обамы, не 
слишком далеко отошедшего от правил своего славного предшественника, фирма 
«Филипс» снизошла до того, что сообщила Кубе о поставках в скором времени 
деталей своих аппаратов. 

И напротив, никто не компенсировал ни кубинцам, ни венесуэльским пациентам 
наших врачей миссии «Внутри квартала», ни тем, кто обращается в 
Высокотехнологичные центры диагностики, причиненный человеческий ущерб. 

Естественно, мы не приобрели больше ни единого аппарата фирмы «Филипс» со 
времени последней закупки в начале 2006 года. 

С другой стороны, мы сотрудничаем с Венесуэлой в покупке медицинского 
оборудования на сотни миллионов долларов для ее национальной сети 
здравоохранения, приобретая разнообразную номенклатуру новейшей 
высокотехнологичной аппаратуры у других престижных европейских, а также 
японских фирм. Хотелось верить, что фирма «Филипс» приложит усилия, чтобы 
выполнить обещанное. 



Таким образом, Венесуэла располагает в своей государственной больничной сети 
самой современной аппаратурой, в то время как наиболее богатые частные клиники 
могли приобрести только некоторые из них. Все остальное зависит теперь от 
эффективности, какой страна может достичь в своем обслуживании. Президент 
Венесуэлы серьезно заинтересован в достижении этой цели. Полагаю, что он сделал 
бы очень хорошо, если бы умерил венесуэльскую привычку покупать американское 
медицинское оборудование, не в силу его качества, которое хорошее, хотя отвечает 
менее требовательным нормам, чем европейское, но из-за характера политики этой 
страны, способной заблокировать поставки деталей, как она сделала с Кубой. 

Конечно, венесуэльским диагностическим центрам, высокотехнологичным и другим, 
где работают наши врачи, мы послали аппараты фирм, считающихся лучшими в мире 
по своей специальности, таких как «Сименс», «Карл Цейс», «Драгер», SMS. «Швинд», 
«Топкон», «Nihon Kohden», «Олимпус» и другие европейские и японские, иные из 
которых созданы более 100 лет назад. 

Теперь, когда родине Боливара, служить которой просил позволить ему Марти, более 
чем когда-либо угрожает империализм, организация, работа и эффективность наших 
усилий должны быть выше, чем когда бы то ни было, и не только в области 
здравоохранения, но также и во всех сферах нашего сотрудничества. 

 

Фидель Кастро Рус 

6 сентября 2009 года  
В 19.17 в кубинской газете «Гранма» 7 сентября опубликована эта основополагающая 
статья Фиделя Кастро. 

P. S. По материалам http://www.liveinternet.ru/users/radiouzel/post110282272/   



«Базовая» комплектация… 
    Большинство известных производителей звукового оборудования (особенно 
конференцсистем) выпускают продукцию примерно одного качества. 

Безусловно, функциональные и комплектационные различия никто не отменял, но 
сейчас речь идет не о качестве потребительском, а о качестве технологическом, то 
есть о используемых технологиях и технологическом дизайне. 

Ляпы, конечно, бывают у всех контор, но общий поток продукции имеет один и тот же 
уровень технологического качества. 

При этом стресс-тесты, как правило, оборудование проходит с трудом. 

А стабильность работы — это необходимое условие какого-то успеха на рынке. Она — 
главный показатель технологического качества. 

Я бы не отнес все упомянутые фирмы к супер-пупер-hi-end-брэндам, скорее, 
большинство из них — это оптимальный middle-end, ими они и останутся навсегда. 

Но речь не об этом, вернее — не только об этом… 

Владимир Козлов. 

2002 г. 

  



«Речевые» технологии… 
    …появилось много проектов, посвященных «речевым» технологиям. По этой 
причине немного остановимся на этом вопросе… 

Часто встречаются следующие утверждения: «…Речевые технологии — технологии 
ХХI ВЕКА благодаря которым появилась возможность управлять компьютером с 
помощью голоса, диктовать текст, слушать, а не читать книги, а в перспективе 
общаться с компьютером на интеллектуальном уровне. Основными направлениями 
исследований в этой области являются: распознавание речи, синтез голоса, 
средства речевого управления, идентификация по образцу речи. Что на сегодняшний 
день достигнуто в этой области, какие исследования проводятся в данный момент, 
перспективы развития, фирмы, компании и организации ведущие разработки в 
области речевых технологий, программное обеспечение, техническая информация, 
статьи, ссылки на эти и многие другие вопросы Вы сможете найти ответ на нашем 
сайте…» 

Ещё: «…Компания «Х» анонсировала свою новую разработку в области речевых 
технологий — систему распознавания слитной русской речи Sakrament ASR, 
полностью отвечающую стандартам MS SAPI 5.1. Новая система распознавания 
слитной речи была изначально ориентирована на русскую речь и не является 
переделкой аналогичных систем для английского языка. При ее разработке и 
создании, были использованы оригинальные программные решения и наработки 
компании «Х» в области речевых технологий. Выпущена вторая версия системы 
синтеза речи Х text-to-speech engine Компания «Х» объявила о выходе второй версии 
системы синтеза речи Х text-to-speech engine, созданной на основе уникальной 
акустической базы с использованием собственных алгоритмов обработки звука. Это 
позволило добиться высокого качества звучания синтезируемого голоса и 
максимально приблизить компьютерную речь к человеческой…» 

И ещё: «…Наша технология распознавания речи может быть интегрирована в 
различного рода устройства: от систем управления карманными компьютерами до 
больших автоматических справочных систем банков, аэропортов и вокзалов. Малые 
аппаратные требования и энергопотребление достигаются за счет использования 
уникального математического аппарата и лингвистических know-how Х, Inc. 
Исследования показали, что человеческий речевой аппарат способен 
воспроизвести не более 1000 различных звуков, и это количество зависит от 
конкретного языка. Результаты этих исследований и собственный уникальный 
математический аппарат позволил нам создать универсальную, 
дикторонезависимую, мультиязычную технологию распознавания речи с качеством 
распознавания порядка 98%. Технология TTS (Текст-в-речь): Разработанная в Х, Inc. 
технология TTS способна обеспечить воспроизведение любого слова или фразы, 
написанных на языке, понятном машине. Самой первой была система TTS для 
английского языка, но универсальность технологии позволила нам создать 



аналогичные системы для немецкого, греческого, португальского, русского, 
испанского языков и иврита…» 

Прошу простить за длинные цитаты, там все правильно изложено. Но не кажется-ли 
Вам, что все они напоминают какой-то «шаманский» наговор. Они приведены для 
того, чтобы показать, что понимается многими фирмами под «речевыми» 
технологиями. Но уж тогда «информационно-речевые», если они не могут обойтись 
без программного обеспечения и вычислительной техники. 

Работа, выполняемая этими предприятиями очень важна, мало того, многие люди не 
могут без нее обходиться в повседневной жизни. Спасибо им за их труд, но это не 
предмет нашего рассмотрения. 

Реальность же такова: «К сожалению речевые технологии по распознаванию речи не 
позволяют осуществлять автоматическое распознавание беглой речи. Можно только 
предложить распознавание речи на ограниченном словаре (примерно 200-300 слов, 
но не более того)». 

Но речь не об этом, вернее — не только об этом… 

Владимир Козлов. 

2003 г. 

P. S. 

Не все так безобидно. Привожу ещё одну цитату: «Очень сомневаюсь, чтобы 
самостоятельно можно было овладеть синхроном, даже если у вас природные 
способности. Так что, выбирая профессию, оцените также и величину своего 
кошелька. Предлагаю метод: переводить текст с помощью программы 
распознавания речи, я тут недавно купил Dragon Naturally Speaking, так она с листа 
считывала новости VOA. У нас есть русификация Горыныч — правда, пока-что у 
пиратов не встречал…» 

«Речевые» технологии… и ИИ. 
 «Странно, сколько от водки ни блевал, все пью и пью». 

Вот и эра ИИ на дворе… А «воз и ныне там». 

 

Владимир Козлов. 

2026 г. 

  



Открыт ген, «подаривший» нам речь… 
Ученые считают, что им удалось обнаружить один из генов, который «подарил» 
человеку способность говорить. Без этого гена развитие языка и человеческой 
культуры в целом было бы невозможным. 

Изменения гена FOXP2 в течение последних 200 тысяч лет стали движущей силой 
человеческой эволюции. 

Сам ген был открыт в прошлом году, однако теперь ученые завершили изучение ДНК 
различных приматов. Эти исследования помогут им понять, что отличает людей от их 
ближайших родственников в животном мире. 

Британские и немецкие специалисты изучили ДНК шимпанзе, горилл, орангутангов, 
макак и мышей и обнаружили небольшие, но важные изменения в гене FOXP2, 
которые происходили в течение некоторого времени. 

Изменения в коде ДНК за 200 тысяч лет постепенно затронули все человечество, неся 
с собой дар речи. «Этот измененный код давал людям преимущество, поскольку они 
могли яснее выражать свои мысли», — утверждает Саймон Фишер из Оксфордского 
университета. 

Гипотеза о том, что человеческая речь имеет генетическую природу, была впервые 
высказана в 1960-х годах. Изменения в коде ДНК влияют на способность человека 
контролировать движение мускулов своего лица, что необходимо для речи. 

Ученые считают, что всего может быть от 10 до 1000 генов, которые «отвечают» за речь 
и которые еще предстоит открыть. 

Источник: Би-Би-Си. 

2002 г. 

P. S. Пока без комментариев…  



Точка зрения на хаос… 
    …к выбору модели комплексной компьютеризации оборудования… или рыночная 
неорганизованность. 

…оснащать средствами вычислительной техники целесообразно только то 
оборудование и системы, которые и так уже выполняют все свои функции, причем 
делают это правильно… 

Организованный рынок усиливает конкуренцию, уменьшает маржу изготовителей, а 
упавшая в цене продукция привлекает на рынок множество новых потребителей. В 
итоге на организованных рынках маржа меньше, а масса прибыли больше. 

Ничего этого пока не было на рынке конференцтехники. Не это ли привлекло 
разоряющихся «монстров» от поставок с компьютерной техники на рынок 
конференцтехники? Думаю — только погоня за максимальной прибылью. 

Инвестиций в этом высокотехнологичном секторе звуковой техники крайне мало, 
впрочем, и тут есть сдвиги — например, приобретение фирмой Mackie (США) 
мирового лидера «PA-систем» RFC (Италия), преобладают небольшие фирмы, 
занимающиеся этим бизнесом много лет и диктующими стандарты отрасли. 

От компьютерного этот рынок отличается сложностью, ибо затрагивает сразу 
несколько предметных областей: 

технологический дизайн сложной цифровой и аналоговой аппаратуры; 

программное обеспечение реального времени; 

аналоговая обработка сигналов, частично заменяемая в некоторых узлах звукового 
тракта цифровой; 

эргономика сложных человеко-машинных (аппаратных) интерфейсов для работы в 
реальном времени и т. п. 

Следует отметить еще одну особенность рынка конференцтехники — наличие 
большого количества оборудования использующего устаревшие технологии, которые 
больше имитируют полнофункциональную работу конференцсистемы. При этом, 
индекс усиления помещения при выключенной конференцсистеме выше, чем при 
включенной. 

Это вполне объяснимо — денег на рынке много, а потребность в оборудовании 
превышает предложение. Посему проще «выкачать» средства с рынка «поделками», 
если ты ни разу не слышал своими ушами — как работает настоящая 
профессионально сконструированная конференцсистема. Да и хлопот с продажей 
«поделок» меньше, а прибыль сопоставима с прибылью от торговли компьютерами. 

У нас, конечно, культур-мультур (наверное «мультур» — это сокращенное от 
информационно-звукового обеспечения мультимедийного зала) не так развит, как в 



других странах, но пора и знать меру нашим, с позволения сказать, 
«профессионалам-инсталляторам». 

В. Козлов 

2002 г. 

Точка зрения на хаос… Часть 2… 
    …в практике информационно-звукового обеспечения нередко бывают такие 
ситуации, когда инсталляторы становятся заложниками своего успеха…  

Вот к примеру… Небольшая фирма бодро оснастила и «сдала» объект. 

Заказчик доволен, счастлив и говорит: давайте развивать систему, вот Вам еще 
договор, набирайте людей… 

Исполнители расширяют систему, Заказчику пока все нравится. 

Применено оборудование уже нескольких известных фирм, но темпы (и ожидаемый 
результат) начинают не устраивать ни исполнителя, ни Заказчика. 

А оснащение в целом существует только «в голове» одного-двух человек. 

И все было бы хорошо, если в б в один в один прекрасный момент работа не начинает 
пробуксовывать. 

Появляются факторы часто незаметные при выполнении небольших проектов. 

Первый из них — сложность… 

Подкрадывается она неожиданно. 

Система ни с того ни с сего начинает работать неустойчиво, то есть она вроде 
работает, но в некоторые моменты вдруг непонятно от чего «падает». 

Другая сторона возможных неудач — при управлении различным оборудованием 
разных производителей возникают специфические риски… 

В результате мы приходим к выводу, что при создании сложного комплекса 
информационно-звукового обеспечения необходимо четко и грамотно организовать 
весь процесс — от написания технического задания до внедрения информационно-
звуковой технологии и её дальнейшего развития… 

Продолжение, к сожалению, следует… 

В. Г. Козлов 

1999-2003 

  

  



Точка зрения на хаос… Часть 3… 
    …прелюбопытная тенденция наметилась…  

Сейчас народ принялся зарабатывать не на необходимом, а на избыточном… 

И вкусы, и интересы Заказчика теперь формируются, исходя именно из этих 
принципов… 

И вот фирмы, понятия не имеющие в звуковых технологиях, но поднаторевшие на 
«ёлках» (ёлка — так называемые околокомпьютерные системы отображения 
информации), берутся оснащать VIP-конференцзалы (да еще многоязыковые) и т. п. 

И рождаются монстры. Но кто через год-два возьмёт на себя за них ответственность? 
Нам бы бюджет поболее… 

Есть такая странная мысль, которая почему-то становится все более актуальной: все 
разрешено, но не все позволено. В смысле, многое можно понаделать в звуковом 
обеспечении, только вот нужно ли? 

Позволительно ли? 

В наше время такие вопросы кажутся странными: все уже давно привыкли исходить 
из идеи выгоды и расчета, как самой разумной, а на всякие там нравственные 
соображения смотреть как на ересь, нелепую и смешную, либо как на необходимое 
лицемерие. 

Но что странно, мы очень близко подобрались к тому времени, когда расчет и выгода 
могут не сработать. 

А если точнее говорить, то, как раз с точки зрения расчета и выгоды, разумнее было 
бы объединяться и сотрудничать, а не есть друг друга по привычке, с оглядкой разве 
что на то, что могут и сдачи дать. 

Потому что есть штуки, которые не только от нашего разумения зависят, как это ни 
кажется странным. 

Куда же нам плыть? 

Говорят, нужно мышление перестраивать… Интуицию в новое русло направлять. Если 
это еще поможет. 

Вернее, если это еще успеет нам помочь… 

В. Козлов 

2003 г. 

Продолжение, к сожалению, следует…   



Точка зрения на хаос… Часть 4… 
    …ОС, установленная на компьютер потенциального врага и, при этом, 
произведенная в твоей стране, — просто находка для шпиона… Китайцы, кстати, это 
давно поняли…  

Поток информации об оборудовании для информационно-звукового обеспечения (да 
и другого оборудования в смежных областях), который нас окружает в интернет со 
всех сторон, вовсе даже не адекватен реальной картине, а доносит до нас 
информацию только о тех сторонах дела, том оборудовании, которое надо в той или 
иной мере (и данный момент) продать конкретно нам. 

К примеру… обострим ситуацию до крайности… Очень показательный пример, между 
прочим… 

Когда у нас будут следующие выборы, задумайтесь вот над чем: придя голосовать, Вы 
так или иначе воспользуетесь на каком-то этапе ГАС «Выборы». И ведь кто-то эту 
систему сделал, кто-то понимает, как она работает, а главное — наверняка есть люди, 
которые не только это понимают, но у них и планы есть… 

Хотя бы на следующие 8-10 лет. 

К чему это? Догадываясь о существовании таких людей Вы можете предвидеть ряд 
последующих действий при решении конкретных (аналогичных) задач уже перед 
Вами? 

Перейдем на уровень ниже. 

Что происходит у нас в области разработки, изготовления, «приспособления» 
оборудования для комплексных интегрированных систем информационно-звукового 
обеспечения объекта, в том числе — комплексных систем поддержки проведения 
мероприятий законодательных и административных органов, достоверно узнать 
довольно сложно по нескольким причинам. 

Во-первых, как правило, желание что-либо подобное узнать у людей, каким-то 
образом связанных с этими вопросами (а круг их известен и достаточно ограничен), 
не вызывает восторг у этих товарищей. Наоборот, их даже можно понять, потому как и 
без праздных интересующихся у них проблем хватает. 

Во-вторых, у нас так и не появилось более или менее достоверных каналов 
распространения данных по рынку. Оценки порой настолько… противоречивы, а 
некоторые из них такие… приблизительные, что пытаться выстраивать на их основе 
какие-либо логические умозаключения сложно. 

А коммерческие предпочтения… Тут — полный хаос… 

Теперь другой пример. На уровне региона решается задача бюджетного 
финансирования. Вопрос: сколько может выделить человеку (из своей прибыли) 
уполномоченный банк за срыв заседания из-за отказа (преднамеренного) системы 



подсчета голосов регионального уровня и переносе вопроса на другое заседание, 
которое состоится через неделю? 

Вопрос об «открытых» кодах ПО, недокументированных возможностях и контроле за 
внешним воздействием становится не праздным. 

Теперь цитата, вернее две: 

Шло какое-то нудное голосование — чуть позже стало ясно, что депутаты пытаются 
внести ряд вопросов в повестку дня. Получалось у них плохо — все время выходило, 
что присутствуют в зале от 15 до 17 человек, и очередной вопрос в повестку дня не 
вносился. Это грустное обстоятельство долгое время никого всерьез не занимало, 
пока не дошла очередь до больного вопроса о выборе спикера. Тут откуда ни 
возьмись в зале материализовалось целых 29 депутатов, и вопрос попал в повестку. 
Затем почти мгновенно, через три-четыре вопроса, присутствующие сообразили, что 
что-то тут не так. Отреставрированная вместе с Большим залом система 
электронного голосования отказывается подчиняться слугам народа. Сначала один 
депутат прокричал, что у него есть сомнения в правильности электронного 
голосования и надо самые важные вопросы переголосовать поименно. Потом другой 
депутат заявил, что у него вне зависимости от голосования за или против зажигаются 
одни и те же лампочки в этой дурацкой системе. Третий депутат вышел к микрофону 
примерно с таким текстом: вы все ничего не понимаете, активировать систему надо 
не так, а эдак, а все, что мы тут наголосовали с начала дня, надо переголосовать. 
Последний тезис прозвучал в четыре часа дня настолько свежо, что поверг 
председательствующего в расстройство, и он отпустил собравшихся покурить 
примерно с такими словами: «Перерыв 15 минут, а депутаты, что-нибудь 
понимающие в этой треклятой системе, останьтесь и помогите компьютерной 
группе!» … 

…После перерыва, когда компьютерно грамотные народные избранники что-то 
подкрутили в шайтан-машине, стало еще веселей. Теперь при попытке привести 
систему в действие она начинала рассказывать, что в зале 56 депутатов —  это при 
том, что город выбирал 50 парламентариев. Внесение разных вопросов в повестку 
теперь пошло поживее, но некоторых скептиков все же смущало странное 
количество депутатов в Законодательном Собрании. Давешний поборник 
поименного голосования внес предложение простое, как мычание: бросить на фиг 
эти непонятные кнопки и голосовать вручную — то есть поднимая вверх руки, сколько 
у кого случится. И тут возникла процессуальная коллизия: чтобы принять решение о 
«ручном» голосовании, надо этот вопрос проголосовать посредством электронной 
системы, а она признана сбрендившей и голосовать при ее помощи нельзя. После 
небольшой перебранки решили голосовать вопрос о «ручном» голосовании руками 
же. Встала следующая проблема: кто будет считать и как внести эти результаты в 
протокол?.. 



…В коридоре приятель-журналист звонил в редакцию по мобильному: «Какие 
вопросы они решили?! Да никаких! Они в повестку дня ни одного вопроса не внесли! 
Пишите, что дала сбой система голосования! И мозги у них дали сбой! Нет, это не 
пишите!» Мне вспомнилось, что следующее заседание ЗакСа ведь через неделю, 
чтобы слуги народа не переутомились. И если кто-нибудь за это время доведет до ума 
систему голосования, депутаты собственноручно открутят голову этому самоделкину. 
Слыханное ли дело — такая лафа! Можно голосовать кто чем умеет, обсуждать, 
законны ли такие решения, считать конечности, а когда надоест — депутат и банкир 
всех распустит по домам. И никакой ответственности. При известной сноровке так 
можно все следующие четыре года продержаться!.. 

Вторая цитата, вернее, сначала — заголовок статьи, потому как далее (в статье) … 
полное непонимание проблем (на мой взгляд): «Первый в России современный 
комплекс технических средств для сопровождения работы законодательных 
собраний в Санкт-Петербурге» и цитата: «Работа фронтальной музыкальной системы 
оставляет сильное впечатление у слушателей. Такого высококачественного здесь 
никогда не слышали, хотя за более чем столетнюю историю существования Большого 
зала было использовано немало различных технических решений». 

Как Вы думаете? Это — об одном и том же? 

Доверяйте своей голове, потому как хорошая голова — это Ваш друг, да еще и ценный 
орган, потому как непарный. 

В. Г. Козлов 

2003 г. 

Продолжение, к сожалению, следует… 

Точка зрения на хаос… Часть 5… 
    …дожили до полного «окомпьютеривания» звукового оборудования…  

Вся история развития звукового оборудования тесно связана с проблемой 
устранения разброса параметров модулей различных производителей. 

Те, кто давно занимается их изготовлением уже давно, — например, устройств 
динамической обработки, в 80-90-х годах прошлого века (вот ведь время летит, 
действительно — уже прошлого) помнят такую характеристику, как повторяемость. 
Она означала, насколько модуль будет работоспособен при применении его с другим 
«железом» другими людьми из разных партий и разных изготовителей. 

Сколько было ручек управления в обыкновенных компрессорах-лимитерах, когда они 
только появились… 

С целью компенсации разброса параметров применялась масса подстроечных 
элементов, фильтров… 



 

Человек видел конечный результат — не работает, и начинал поблочную настройку. 

Но процесс этот, радовавший (и радующий сейчас) немногих «специалистов», 
совсем не устраивал производственников и эксплуатационников. 

Электронные компоненты дешевели и простые и не очень средства автоматического 
регулирования поддерживали самую сложную звуковую систему в состоянии 
равновесия, которое, без них, было бы не просто неустойчивым, а отсутствовало бы 
напрочь. 

В аналоговой звуковой технике был достигнут стабильный результат «включил — 
работает». 

Средство это вполне универсальное, применимое не только в звукотехнике. 

Методы, органично вписавшиеся в аналоговую электронику, механику и даже 
социологию, в цифровой технике оказались не у дел. 

Особенно в новомодной замене аналоговой обработки аналогово-цифро-
аналоговой: сигнал с аналогового микрофона, усиленный аналоговым микрофонным 
усилителем или трансформатором, преобразуется в цифровой, обрабатывается 
цифровым устройством, преобразовывается в аналоговый, усиливается усилителем 
по мощности и воспроизводится аналоговыми звуковыми колонками. 

Во-первых, системы, основанные на использовании нескольких устойчивых 
состояний, не нуждаются в средствах обеспечения равновесия. Во- вторых, даже 
если и нуждаются — дискретная обратная связь непрактична и зачастую приводит к 
ненужной «раскачке» (на самом деле, обратная связь в цифровых системах 
присутствует, но она не отрицательная, компенсирующая внешнее воздействие, а 
положительная, к тому же немного другой уровень). Да и нет у нас параметров, по 
которым можно было бы судить о качестве работы, например, программного модуля, 
результат ошибки в котором мы наблюдаем лишь через десятки «инстанций» в виде 
«Программа выполнила недопустимую операцию» … 

Приходится признать, что в области программного обеспечения мы находимся на 
уровне прошлого века — можем лишь настраивать компоненты звуковой системы по 
отдельности (даже более раздроблено — получая единичные вполне безупречные 
решения), а строить устойчивые звуковые системы произвольной конфигурации в 
промышленных масштабах — увы, увы... 

 

Дело в том, что информацию об ошибках мы задействуем чрезвычайно ограниченно 
и через слишком длинную петлю обратной связи: графический интерфейс — 
эксплуатация — разработчик. Кроме прочего, в процесс вмешивается стоящее в 
стороне от действия петли «железо», которое — что говорить — глючит. Мало того, 



столь ненадежное звено, как человек, может воздействие передать, а может и 
забыть. 

К сожалению, без серьезных переделок «базовых кирпичиков» вычислительных (и 
цифровых) систем не обойтись, да и применение обратной связи для всех элементов 
— аппаратных и программных — на первый взгляд выглядит через чур дорогим 
решением. 

Но ведь и аналоговые компоненты стоили дорого, — ничего, научились делать 
дешевле. Пора уже задуматься о том, чтобы переложить наши заботы на технику и 
получить, наконец, достаточно устойчивую систему, вне зависимости от того, кто 
будет её производить и как она будет называться? 

Как это сделать — увы пока не знаю, может Вы придумаете. Остается только 
использовать проверенные годами аналоговые решения. Доколе?… 

В. Г. Козлов 

2003 г. 

Продолжение, к сожалению, следует… 

Точка зрения на хаос… Часть 6… 
    …мы живем в эпоху великих открытий, замечательных свершений, высоких 
технологий, и, увы, одноразовых вещей…  

Когда одноразовость становится базовой характеристикой всех окружающих нас 
материальных предметов, становится как-то не по себе… 

Мы уже писали о «достижениях» ведущих фирм в статье «Электронные закладки» еще 
в 2000 году. 

Теперь эта болезнь докатилась и до конференцтехники. 

Работающие в этой нише производители начали использовать новые 
информационно-звуковые и цифровые технологии недавно. 

Это обусловлено как традиционной консервативностью крупных Заказчиков (служб 
эксплуатации конгресс-холлов, конференц-залов любого уровня), так и повышенной 
надежностью конференц-систем: выпущенное несколько десятилетий назад 
оборудование до сих пор морально (при небольших доработках) и технически не 
устарело (…этот «недостаток» полностью устранен в современных конференц-
системах. Смотрите дополнительные материалы о современных технологиях 
устранения этого «недостатка» …). 

Рынок конференцтехники сегодня практически не организован, чем похож на 
компьютерные рынки прошлого века: стандартные архитектуры только-только 
появляются, фирмы изо всех сил держатся за несовместимость своих разработок. 



Дополнительные материалы… 

Что мы имеем на сегодняшний день? 

Мы имеем полное и окончательное безобразие. 

Вы можете представить конференцсистему со сроком службы один-два года. И я 
раньше не мог. 

Оборудование, выпускавшееся до 2000 года (время заполнения рынка 
оборудованием Philips) работало не менее 5 лет ( а у лидеров — 10-15). 

Тогда еще умели. 

Теперешние (естественно, бренднеймы) пропыхтят год и заявляют, что электретный 
микрофон скончался. 

И они в этом не виноваты, он и не должен долго работать, да и не может… 

Попытки заменить на новые показывают, что оборудование — не ремонтопригодно (а 
никто и не обещал его ремонтопригодности). 

Видимо, китайские сборщики ошиблись в технологии сборки оборудования, заклеив 
его «наглухо» … 

А акустика? 

Из нее начинают выпадать крепежные винты, как и из «брендового» ноутбука, 
обслуживающего систему. 

Наверное, как «Жигули» на автосервисе, звуковое оборудование надо хорошенько 
«протянуть» перед эксплуатацией. 

Оказалось, вывинтилось абсолютно всё, но почему все винты ржавые? 

Наши производители тоже «купились» на полную «Palm'олизацию». 

Вот только кто бы предупредил, что через год активного использования весь экран 
покроется царапинами, а в тех местах, куда в процессе работы приходиться тыкать 
стилом, пролягут прямо-таки колхозные борозды. Можно, конечно, налепить 
защитную пленку и менять её, но и она не спасет надолго. Может хоть корпус 
сохраниться на века, если не уронить (преднамеренно или случайно). 

Со временем, все эти выходки, присущие тотальному консюмеризму начинают 
откровенно раздражать. 

Значит — все новое — на один раз. 

То есть, в принципе не стоит обозначенных на ценниках денег. 

Будучи профессиональным промоутером новых технологий, я долго сопротивлялся. А 
потом смирился. Сопоставив некоторые факты… 



И не понятно, что лучше — безрезультатно бунтовать и возмущаться или собраться 
наконец с духом да и своё оборудование сделать «одноразовым»… 

Чтобы не отсвечивать… 

Нет — репутация дороже… 

В. Г. Козлов 

2003 г. 

Продолжение, к сожалению, следует… 

Точка зрения на хаос… Часть 7… 
    …инженеры затрачивают колоссальные усилия, дабы убедить покупателя в том, что 
прогресс не стоит на месте…  

Ситуация с тестами звукового оборудования не меняется уже несколько лет… 

Большинство оборудования различных производителей показывает практически 
одинаковые результаты, так что на стоимость влияют другие факторы — торговая 
марка, комплектация, функциональность, стабильность при работе в тяжелых 
режимах. 

Поэтому особенно странно выглядит желание производителей звуковых систем 
сыграть в тяжелую игру по манипулированию тестами. 

И тем не менее, желающие находятся. 

Приведем один баг в голове маркетологов. Число каналов перевода речи доведено 
до 40… 

И это не предел. В планах стоит увеличение производительности на 25-30% любой 
ценой. Остальное — дело техники… 

 

Примечания: 

…Bug (англ. разг.) — повреждение, неисправность; технический дефект; 
конструктивный недостаток; недоделка; (амер. разг.) — безумная идея, 
помешательство… 

В. Г. Козлов 

2003 г. 

Продолжение, к сожалению, следует… 

  



Точка зрения на хаос… Часть 8… 
    …выдержки из статьи: 
http://www.cnews.ru/newcom/index.shtml?2002/10/03/136309…  

В условиях, когда отечественные производители оборудования связи только 
начинают приходить в сознание после длительного кризиса, на российском 
телекоммуникационном рынке безраздельно властвуют западные поставщики. 
Подобное положение дел мало выгодно потребителям. Очевидные минусы, помимо 
прочего, наблюдаются и в вопросах информационной безопасности. Так, не многим 
известно, что большинство импортных… систем видео-, аудиоконференций 
снабжены так называемыми «недекларированными возможностями». В большинстве 
случаев, задача скрытых «дыр» одна — получить доступ к данным, передаваемым 
через этот класс оборудования… Российским специалистам, отвечающим за защиту 
информации в государственных и коммерческих структурах, приходится разбираться 
со всем этим иноземным хозяйством. 

Конгресссистемы: доступ извне. 

«Дыры» в безопасности умышленно создаются и производителями конгресссистем. 
Грешат каналами утечки и вендоры с мировыми именами. Не называя компанию, 
отметим только, что иностранная система, о которой мы скажем несколько слов 
ниже, в данный момент проходит сертификацию в Гостехкомиссии России на предмет 
защищенности. 

Сразу следует отметить, что этот случай — только один из многих, а началась история 
так. Одна из российских компаний русифицировала программное обеспечение 
ведущей конгрессистемы (будем называть этот продукт сигаретным именем «Бонд»). 
Предприниматели справедливо решили, что «Бонд» имеет существенный потенциал 
на рынке, представители которого требуют, чтобы конгресс-система могла 
обрабатывать сведения закрытого характера (органы исполнительной власти всех 
уровней, силовые министерства и т.д.). С ростом цен на нефть в бюджетах всех 
уровней появились средства и проводить совещания без нормальной системы 
звукоусиления и видеоотображения стало дурным тоном. Компания понимала, что 
для выхода в этот сегмент систему необходимо сертифицировать и обратилась к 
специалистам ФГУП «НПП «Гамма» для содействия в этом вопросе. Эксперты «Гаммы» 
помимо подготовки к сертификации взялись и за составление рекомендаций по 
доработке конгресс-системы, для того чтобы она укладывалась в соответствующие 
нормы. 

Сегодня в испытательной лаборатории уже завершены сертификационные 
испытания. После окончания измерительной и испытательной частей можно 
докладывать и о результатах. Итак, что, собственно, получилось на выходе? 

«Когда ты находишь очень яркий и четкий канал утечки, всегда возникает 
подозрение, что солидная компания просто так подобные вещи не допускает, — 



говорит CNews.ru Сергей Иванищак, заместитель гендиректора «Гаммы». — Просто 
современная технология производства и организации цепи питания не может 
допускать таких «ошибок». Цифровая конгресс-система — это замкнутая система, она 
не имеет внешних выходов в интернет, она не имеет выходов в распределенные 
вычислительные сети. Выход только один — электропитание. И когда канал утечки 
обнаруживается именно на цепях электропитания, то это вряд ли можно расценить 
как совпадение». 

По большому счету, цепь электропитания, слаботочные линии сегодня уже принято 
относить к «естественным каналам утечки». Речь идет о том, что помимо конгресс-
систем прослушиванию по этому каналу подвержены многие средства, например, 
практически любой телефон. Схема утечки также довольно проста: акустические 
колебания, поступающие в систему, превращаются в электрическую модуляцию и 
отправляются в пункт назначения по цепям электропитания и сигнальным цепям. В то 
же самое время где-то по пути движения этой модуляции в схеме может быть 
установлено дополнительное устройство, которое позволяет перехватывать сигнал. 
Настораживает экспертов только то, что в цепи электропитания «Бонда» находился 
очень качественный канал утечки: «Слушать можно замечательно. Качество канала 
нетипично для подобных устройств». Забавно. Похоже, уровень качества звука 
соблюдается иностранными поставщиками и в отношении функции «полицейский 
режим». 

Мотивация к закладкам 

Помимо уже упоминавшегося давления со стороны силовых ведомств (как 
иностранных, так и российских), эксперты называют еще две причины, которые 
стимулируют иностранных производителей телекоммуникационного оборудования 
умалчивать о некоторых функциях собственных систем. 

Первая из них — перестраховка на случай задержки платежа со стороны заказчика. 
Предположим, что есть «долгоиграющий» проект, который стоит много денег и 
финансируется, например, из госбюджета. Форма оплаты, как это традиционно 
бывает, разбивается на небольшой аванс и ключевой транш, который переводится 
уже по принятии системы клиентом. Финансовое благополучие российского бизнеса 
и отечественных госструктур за последнее десятилетие было довольно 
нестабильным. Иногда в бюджете заказчика по каким-то причинам деньги пропадали 
именно тогда, когда система уже была смонтирована. Именно в такой ситуации 
«недекларированные возможности» и закладные устройства оказываются очень 
кстати: система просто отключается. 

Другая веселая причина, по которой иностранные компании-производители 
вероятно работают над созданием вредных «дополнительных функций» в своем 
оборудовании — сугубо экономическая. «В практике многие сталкивались с 
умышленным стремлением производителя сократить срок службы собственного 



продукта, — говорит Сергей Иванищак. — Известно, что иностранные лампочки, 
горят гораздо менее продолжительный срок, нежели российские лампочки». 

Можно ли говорить о том, что оборудование с «недекларированными 
возможностями» поставляется только в развивающиеся страны или исключительно в 
Россию? По словам заместителя гендиректора компании «Гамма», скорее всего это не 
так: «Полицейский режим или закладные устройства — это в большинстве случаев 
вопросы современной технологии. И создавать массово подобные решения 
специально под конкретного заказчика, конкретную страну… вряд ли». 
Экономическую эффективность в разведке никто не отменял. 

… 

Помимо описанных выше проблем, владельцы информации в нашей стране рискуют 
столкнуться с еще целым рядом угроз. Противодействовать им, помимо 
коммерческих предприятий, призваны и государственные структуры. Одним из 
ключевых органов, координирующих политику государства в сфере защиты 
информации, у нас, как известно, является Гостехкомиссия России (ГТК). На 
сочинской конференции эту организацию представлял Юрий Николаевич Лаврухин, 
начальник управления ГТК. 

Важной задачей, которую ставит перед собой ассоциация, является создание 
атмосферы корректной конкуренции: «Бывают случаи, когда пытаются использовать 
административный ресурс, — делился опытом г-н Емельянов. — Когда я сам работал в 
Совбезе мне тоже звонили и просили посодействовать той или иной фирме. 
Приходилось объяснять, что это недопустимо». 

Следующей причиной, побудившей рынок к самоорганизации, стала необходимость 
создания налаженной системы контроля качества: «Бывают случаи, когда портфель 
заказов компании слишком раздувается в ущерб качеству». Для предотвращения 
подобных ситуации, по мнению создателей организации, и нужна авторитетная 
организация… 

… 

P. S. И ничего с тех пор… Авторские права на грамматические и орфографические 
ошибки полностью и всецело принадлежат их авторам. Чтение опубликованной в 
наших проектах информации строго добровольно. Точка зрения авторов всегда 
совпадает только с точкой зрения авторов. Мы никого ни к чему не призываем, пора 
бы самим задуматься. 

Продолжение следует… 

В. Козлов 

2005 г. 

 



  Точка зрения на хаос… Часть 2026… 
Хотели как лучше… И вот опять!.. 

Точка зрения на ИИ. 

Это было, было… 

Спросим ИИ «Алису»: 

Точка зрения на искусственный интеллект (ИИ) неоднозначна и зависит от контекста, 
целей и убеждений человека или группы. Можно выделить несколько основных 
подходов к восприятию ИИ: 

Оптимистический взгляд. Сторонники этого подхода считают ИИ мощным 
инструментом, который способен трансформировать общество и экономику в 
положительную сторону. Они подчёркивают его преимущества, такие как: 

Автоматизация рутинных задач и освобождение людей для более творческой и 
стратегической работы.  

Высокая скорость и точность обработки данных, что критично в медицине, финансах, 
логистике и других сферах.  

Персонализация услуг и контента благодаря анализу поведения пользователей.  

Повышение безопасности за счёт мониторинга и обнаружения угроз в реальном 
времени.  

Стимулирование инноваций в науке, медицине, образовании и других областях.  

Визионеры, такие как Сундар Пичаи (глава Alphabet) и Дарио Амодеи (гендиректор 
Anthropic), полагают, что ИИ демократизирует доступ к информации, стимулирует 
экономический рост и приведёт к «взрыву знаний».  

Пессимистический или тревожный взгляд. Эта точка зрения акцентирует риски и 
потенциальные угрозы, связанные с развитием ИИ: 

Угроза рабочим местам. Автоматизация может привести к сокращению вакансий в 
некоторых профессиях, хотя одновременно создаются новые рабочие места в 
смежных сферах.  

Этические проблемы. Обсуждаются вопросы прав на контент, созданный ИИ, 
распространение deepfake, фейковых новостей и манипуляции общественным 
мнением.  

«Чёрный ящик». Многие современные модели ИИ работают как «чёрный ящик», что 
затрудняет проверку справедливости решений, выявление ошибок или 
предвзятости.  



Риски безопасности. Злоумышленники могут использовать ИИ для создания 
профилей жертв, целенаправленной порчи обучающих данных или внедрения 
скрытых маркеров в научные статьи. Также есть опасения, что ИИ может быть 
применён в разработке оружия.  

Потеря контроля. Некоторые эксперты боятся, что сверхразумные системы ИИ могут 
стать непредсказуемыми и выйти из-под контроля человечества.  

Элиезер Юдковский, сооснователь Института исследования машинного интеллекта, 
высказывал мнение, что создание сверхумного ИИ может привести к гибели 
человечества.  

Прагматичный или сбалансированный подход. Приверженцы этого взгляда признают 
как преимущества, так и риски ИИ, подчёркивая необходимость ответственного 
использования и регулирования: 

Важность прозрачности и объяснимости моделей (Explainable AI) для повышения 
доверия к ИИ.  

Необходимость правового регулирования и этических стандартов, включая 
ответственность разработчиков и пользователей ИИ.  

Потребность в контроле качества моделей и работе с данными, а также в обучении 
персонала взаимодействию с ИИ.  

Понимание, что ИИ — это инструмент, эффективность которого зависит от корректной 
постановки задач и инфраструктуры.  

Например, директор Центра стратегической аналитики и больших данных НИУ ВШЭ 
Константин Вишневский отмечал, что рынок ИИ проходит этап перехода от 
восхищения возможностями больших языковых моделей к их прагматичному 
использованию в бизнесе.  

Скептический взгляд. Некоторые эксперты сомневаются в способности ИИ к 
истинному творчеству или самостоятельным открытиям. Например, пионер глубокого 
обучения Янн Лекун предлагает воспринимать ИИ как «продвинутый машинный 
интеллект», который не может совершать открытия самостоятельно, а лишь помогает 
человеку в планировании и управлении экспериментами.  

Таким образом, отношение к ИИ варьируется от энтузиазма до глубокого 
беспокойства, и в дискуссии участвуют как технические специалисты, так и 
философы, социологи, политики. Ключевым вопросом остаётся баланс между 
использованием потенциала ИИ и минимизацией связанных с ним рисков. 

  



P. S. 

Предварительный вывод: «узнаем через 20 лет» … Но гаджеты будут крутые. Вот 
только: «кто «нейронку» сегодня кормит и чем?.. во что превратилась «спам-
реклама»? Да ещё, в основном, и от китайского ИИ» ... 

Слова, слова, слова… 

Давно замечено, что никто, нигде и ничему не в состоянии никого обучить. Да, войны 
выигрывают учителя. А они кто? 

 

 

В. Козлов 

2026 г. 

  



You name it!.. 

    Сыр без мышеловки?…  

Сначала я хотел рассказать лишь о том, что происходит вокруг информационно-
звукового обеспечения, да и звукового оборудования в России. Однако, как обычно 
бывает, одна ниточка потянула за собой другую, другая — третью… 

Надеюсь, однако, что «деревья» не спрячут от Вас «лес» — самоорганизовывающееся 
российское сообщество изготовителей звукового оборудования, сообщество 
профессионалов, которое уже выпестовало новые изделия, новые идеи и новое 
отношение к собственному труду. 

You name it! — да мало ли чего ещё… 

Так писал в 2001 г., а с точки зрения 2026 г. каково? 

Иных уж нет, а те далече… Очень актуально.  

В. Г. Козлов 

2001-2026 г.  



На грани безумия или знай наших!.. 
    Патентуем пирожок с повидлом… или очередной заложник тупиковой технологии…  

Очень многие вещи кажутся наи интуитивно понятными. Уверен, что девять из десяти 
читателей этой статьи могут объяснить, как работает то или иное устройство или блок. 
Но если копнуть чуть глубже, оказывается, что такие знания весьма поверхностны, 
это, скорее, иллюзия знания. Интуитивно понятные вещи зачастую вовсе не понятны, 
а привычны. 

По этой причине мы в своих проектах рассказываем «Как это сделано» в противовес 
другим проектам «Как это сделать». У нас вы не найдете готовых рецептов и 
исчерпывающего описания технологий. Во-первых, нет для этого места, а во-вторых, 
владельцы технологий — вот ведь сюрприз! — вовсе не жаждут расставаться с ноу-
хау и рассказать конкурентам о тонкостях своей продукции. Однако приоткрыть 
крышку и посмотреть, как крутятся шестеренки, тоже интересно. 

…пора определиться с терминологией… Причина — мы уже переболели дутыми 
амбициями и занялись созданием рабочих мест. Пора быть отечественной 
«Кассандрой» в том, что тебе не безразлично. 

Не технологии звукового обеспечения, а технологии самоуспокоения. 

Трудность состоит в том, что Заказчику надо выбирать оборудование из десяти 
примерно одинаковых систем. В полный рост встаёт проблема Буриданова осла. На 
мой взгляд лучше покупать «чиста конкретные» железки. Главное — не поддаться 
менеджерам и купить то, что необходимо, а не то, что оказалось в наличии. 

Задачи тестирования профпригодности персонала я не ставил. Каких-то вопиющих 
случаев безграмотности я не встречаю (в последнее время), а про норму и писать 
незачем. 

Нормальные молодые ребята. Продадут Вам все что угодно и фамилию не спросят. 
Надо оно Вам на самом деле или нет, их не волнует. 

Ощущение, что я раньше все это уже видел, неотвязно преследовало меня до 
момента озарения, что всё это присутствует на компьютерных фирмах средних или 
покрупнее. 

Такие же вежливые менеджеры, только чуть лучше владеющие информацией о том, 
что есть в наличии и тенденциях индустрии в целом. 

Но слушать старые маркетинговые бредятинки надоело… 

Продолжение следует… 

В. Козлов 

2002 г.  



Первый блин — комом. И второй комом, блин… 
    Тут национальная тенденция появляется… Вместо того, чтобы вглубь помыслить, 
одни блины выскакивают…  

Что означает слово «профессиональный» применительно к звуковому оборудованию? 

Мы повсюду натыкаемся на профессиональную акустику, профессиональные 
усилители и т. п. Это прилагательное в последнее время применяется слишком часто 
и порой не к месту. 

Это своего рода заклинание, призванное загипнотизировать Заказчика: если 
колонка или магнитофон профессиональные, значит они относятся к высшей касте и 
обладают непревзойденными (по разумению поставщика) характеристиками… 

Можно так сформулировать понятие «профессиональный»: это железка, которая 
позволяет человеку-профессионалу (в той или иной области) получить результат, 
соответствующий самым высоким стандартам в этой области. 

Собственно, это было вступление и попытка разобраться в терминологии. 

 

Продолжение следует… 

В. Козлов 

2003 г. 

  



Мухи и котлеты… 
    Одна из наиболее примечательных характеристик настоящего времени — 
интеграция… Что характерно, осуществляемая по принципу «лишь бы что-нибудь 
интегрировать», а уж что и куда — это вопрос второй…  

В общем, получается, как в старом анекдоте: детей-то я не очень люблю, но вот сам 
процесс… 

И, разумеется, высокие звуковые технологии просто не могли остаться в стороне от 
столь захватывающего действа. В конце концов, аудио-гиганты ничем не хуже, чем IT-
лидеры. Они тоже хотят принять участие в этом празднике жизни… 

Конкурентные войны в сфере высоких технологий привели всю отрасль в тупик. 
Понижать цены уже попросту некуда, удивлять пользователя навороченным 
дизайном тоже поднадоело, да и качество продукции, в общем, достаточно высокое, 
чтобы не заморачиваться его дальнейшим улучшением. Но не стоять же на месте! 
Заказчик этого просто не поймет и не оценит… 

Вот раньше и мучались бедолаги-конструкторы, пытаясь создать что-нибудь 
уникальное, непохожее на все остальное. Даже в тех редких случаях, когда 
инженерам одной из компаний удавалось придумать что-нибудь новенькое, 
конкуренты в кратчайшие сроки запускали в производство до боли похожие модели. 
В общем, тупик. 

Тут-то и подоспела наша интеграция, подобно принцу на белом коне. Он весь в 
белом, а мы все… 

Индустрия получила изящный и красивый выход из, казалось бы, безнадежного 
тупика. Измученные конструкторы тут же воспряли духом, да и маркетологи 
приободрились. И это понятно, ведь засунуть в один корпус две (три, четыре, пять — 
насколько фантазии хватит) не очень совместимые вещи, заставить это все работать, 
а потом еще и заморочить мозги потенциальным покупателям — это задача для 
профессионалов. Её и решать-то интересно. 

Интеграция — это, по большому счету, здорово. Круто, модно и в высшей степени 
куртуазно, не говоря уж о том, что удобно. Во-первых, экономится куча места. 
Девайсы «все-в-одном», как правило, весьма компактны, если не миниатюрны, и уж 
точно занимают меньше места, чем аналогичные приспособления по отдельности. 

Во-вторых, подобные комби-агрегаты — сущая благодать для тех, кто страдает 
преждевременным склерозом. К примеру, собираетесь вы в отпуск. Помимо плавок, 
полотенец, кремов для загара надо не забыть фотоаппарат, телефон, часы, радио, 
ноутбук, карту местности, консервный нож и десяток книжек. Спорим, хоть что-
нибудь да забудете — по крайней мере, если собирать все по отдельности. 

А так, сунул в карман свой походный супер-девайс — и никаких проблем. 



Впрочем, консервный нож и цифровой фотоаппарат в одном флаконе — это дело 
пусть не самого далекого, но все же будущего. А вот следующее преимущество уже 
вполне актуально. Так или иначе, большинство из нас пока что предпочитает 
действовать по старинке, имея отдельный и независимый фотоаппарат, не 
«привязанный» к мобильнику или часам. Однако дело в том, что лишь немногие 
фотолюбители, которых правильнее было бы назвать фотоманьяками, постоянно 
носят с собой фотоаппарат. 

А жизнь наша — такая вредная штука, что самые роскошные пейзажи, самые 
красивые девушки и самые нестандартные ситуации оказываются на нашем пути 
именно тогда, когда любимый Canon или Pentax мирно лежит дома. Но теперь мы 
готовы ко всему — из кармана мгновенно достается мобильник, который одним 
нажатием кнопочки превращается в цифровую камеру. Щелк! И ваш фотоальбом 
обогатился примечательным кадром, пусть и не столь великолепного качества, 
которого можно было бы добиться с помощью серьезного аппарата. Ну и пусть — 
ложка, как известно, дорога к обеду. 

Изготовители интегрированных девайсов, по большому счету, здорово опередили 
будущее. И действительно, еще несколько лет назад… 

Постараться найти универсальную систему, которая позволит Вам организовывать в 
одном и том же зале то конференции, то презентации, то банкеты. Систему которая 
сможет обслуживать одновременно несколько помещений. Систему, которая с 
равным успехом служит для проведения телеконференций и выполняет функции 
экстренного оповещения. Систему, которая позволит Вам решать эти и другие задачи 
звукоусиления одновременно и независимо друг от друга. Звучит слишком 
заманчиво, чтобы быть правдой? 

Первые попытки создания подобных интегрированных систем относятся к середине 
80-х, когда цифровое аудио казалось нормой (по крайней мере, «у них»). Некоторым, в 
первую очередь американским компаниям удалось разработать системы с 
компьютерным управлением, которые, впрочем, не обладали ни достаточной 
гибкостью, ни должной степенью интегрированности. Фактически, они по-прежнему 
представляли собой набор разнообразных «железок», управление которыми было 
сведено под крышу одного процессора. Примечательно, что такого рода работы 
велись и в нашей стране, хотя это особо не афишировалось. 

Казалось, подлинного успеха в этой области смогла добиться американская 
корпорация Peavey Electronics, провозгласившая в 1993 году о создании уникального 
аппаратно-программного комплекса MediaMatrix. 

Первая инсталляция системы дала представление о том, что она из себя 
представляет, поскольку комплекс был впервые (!?) установлен в зале заседаний 
Сената США (вернее, на то время это был единственный вариант реализации 
технологических требований варианта обеспечения проведения мероприятий Сената 
США). А потом последовала попытка оправдать непомерные затраты при 



проектировании — последовал целый ряд других баснословно дорогих и престижных 
проектов. До 1995 года система устанавливалась исключительно на объектах США и 
Канады, потом появилась в Европе, Австралии и на Дальнем Востоке (она была 
установлена в Народном Собрании КНР). В конце 1996 года она появилась и на рынке 
звукового оборудования в России… 

Что же такое MediaMatrix? Как заявлено — это аппаратно-программный комплекс, 
который позволяет в рамках одного процессора осуществлять: 

проектирование; 

создание и управление системами звукоусиления. 

Фактически, один процессор MediaMatrix заменяет собой все звуковое 
оборудование, устанавливаемое в промежутке между источниками сигналов 
(микрофонами, магнитофонами, CD-проигрывателями и т.д.) и оконечными 
устройствами, то есть усилителями и громкоговорителями. 

Сердцем MediaMatrix являются универсальные платы цифровой обработки звука, 
выполняющие любые функции по микшированию, обработке, коррекции, 
распределению, контролю уровня звуковых сигналов. Программное обеспечение 
MediaMatrix работает под Windows и относится к разряду «чего изволите?». 

Обширная библиотека устройств обработки звука позволяет дизайнеру собрать 
именно ту схему звукового тракта, которая необходима для конкретного объекта 
прямо на экране компьютера, «скоммутировать» приборы с помощью мышки и … 
система готова к работе! При необходимости можно создавать несколько вариантов и 
сравнивать их друг с другом в течение считанных секунд, определяя какой из них 
наиболее удачен. Добавление в схему устройств не требует дополнительных затрат, 
поскольку они просто берутся из той же библиотеки и вводятся в схему. Значительное 
количество независимых входов и выходов (в максимальной конфигурации до 256 тех 
и других) позволяет MediaMatrix одновременно выполнять множество разнообразных 
функций, связанных со звукоусилением. 

Разумеется, у интеграции девайсов MediaMatrix есть немало и серьезных 
недостатков, но об этом не говорят. Скажем, покупателей в наглую вынуждают 
пользоваться приспособлениями, сделанными одной фирмой. А я, может быть, хочу 
акустические системы и усилители не Peavey, микрофоны от Shure. Мое право, разве 
нет? Оказывается, нет. 

К сожалению, в продажу пока что не поступили гибридные конструкции под маркой 
«Shure-Motorola-Peavey-RCF». А помните стишок — «Беда, коль сапоги начнет тачать 
пирожник»? И, честно говоря, лучше б не пытались… 

Другая подстава заключается в том, что девайс «все-в-одном», разумеется, прилично 
дороже (не то слово), чем, скажем, очень приличного уровня конференцсистемы 
фирмы BRAHLER. 



Наконец, третий довод против интеграции девайсов на сегодняшний день является 
едва ли не решающим. Специалисты по уходу за волосами постоянно твердят: 
никаких «шампуней и кондиционеров в одном флаконе»! Все это от лукавого! Хотите 
иметь здоровые волосы — сперва пользуйтесь шампунем, а потом наносите 
кондиционер. 

Так вот, с различными девайсами та же ерунда получается. Увы, технический 
потенциал фирм-производителей не позволяет создать устройство «все-в-одном», 
которое было бы одинаково безукоризненным во всех аспектах. 

Если микрофон чертовски хорош, значит, можно спорить на деньги, что 
присобаченная к нему обработка окажется слабовата, а акустика вряд ли 
удовлетворит вас качеством воспроизведения. Впрочем, можно надеяться, что эта 
проблема — временная. А пока что есть прямой смысл воспользоваться советом 
бессмертного Аркадия Райкина и научиться «отделять мух от котлет». 

В. Козлов 

2003 г. 

  



Взаимозависимость?.. Дефицит при изобилии… 
    …наша зависимость от инфраструктуры сегодня настолько велика, что вспоминать 
о ней просто не хочется, чтобы самим лишний раз не пугаться. Стабильность же 
инфраструктуры, если задуматься, оставляет желать…  

Не смотря на огромное количество технологических новшеств, который появились в 
течение последних двадцати лет, а также изобилия доступных теперь новых звуковых 
технологий, на рынке имеется до удивления мало звуковых систем, которые 
действительно отвечали бы потребностям клиентов и работали бы с различными 
модулями различных марок. 

К сожалению, многие клиенты осознают это только после того, как они купят и 
установят не полноценную систему. Но на данном этапе это будет слишком поздно, 
поскольку они уже сделали существенные вложения в аппаратные средства, 
программное обеспечение, работу, обучение… 

Слишком часто, клиентов заманивает то, что они видят при демонстрации изделия, 
при этом они не могут осознать основную архитектуру системы или проекта. 

На первый взгляд звуковая система кажется хорошей, быть может, даже слишком 
хорошей. 

Не редко инсталлируется небольшая звуковая система, и в начале кажется, что она 
выполнена не плохо, но как только клиент захочет ее изменить, и система начинает 
расти, то эти изменения вызывают большие трудности. Тогда становятся гораздо 
более очевидными скрытые недостатки и ограничения проекта. 

В отличие от традиционной централизованной архитектуры, архитектура 
распределенной системы подразумевает, что каждый интеллектуальный компонент 
аппаратных средств системы разрабатывается как полностью совместимый модуль 
системы со своими возможностями собственной обработки звуковой информации и 
выдачи стандартизованного (0 дБ) сигнала. 

Как ни странно, в настоящее время большинство звуковых систем, имеющихся на 
рынке, не удовлетворяет этому фундаментальному требованию и, поэтому, не имеет 
архитектуры распределенной системы. 

Кто-то из моих коллег в 2003 году начал статью, но не дописал... 

Продолжение следует 

  



Хорошо забытое старое… 
    …надо же, как интересно получается: цифровых аудиоформатов становится 
больше, качество записи постоянно растет, а цены на диски, наоборот, падают, и при 
этом ряды виниловой оппозиции стремительно пополняются все новыми и новыми 
бойцами…  

Надо же, как интересно получается: цифровых аудиоформатов становится больше, 
качество записи постоянно растет, а цены на диски, наоборот, падают, и при этом 
ряды виниловой оппозиции стремительно пополняются все новыми и новыми 
бойцами. 

Оживляется спрос на пластинки, проигрыватели и аксессуары. На европейских 
выставках каждая вторая экспозиция демонстрирует аналоговое звучание; первые 
симптомы виниловой лихорадки отмечаются и в России. Не стану анализировать 
причины этого явления, ведь каждый приходит к LP своей дорожкой. 

Давайте просто послушаем несколько проигрывателей, интересных своей 
гармоничностью и самодостаточностью. 

Даже в базовой комплектации они устанавливают довольно высокую планку 
звучания, а уж если поэкспериментировать с тонармами, головками, матами и 
платформами… 

Уверен, за разумные деньги можно достичь удивительных результатов. 

Кто-то из моих коллег в 2004 году начал статью, но не дописал... 

Продолжение следует 

 


